1. Postavení agrárního sektoru a jeho úloha v národním hospodářství ve světě. Vývojové tendence, ekonomicko-politické a globální souvislosti. Produkční a mimoprodukční fce.

DEFINICE POJMŮ

Struktura agrobusinessu

1. zemědělská prvovýroba

2. potravinářský průmysl (zpracovatelský)

3. krmivářský průmysl

4. služby pro zemědělsko-potravinářskou výrobu (výzkum, šlechtitelství, školství,...)

5. dodavatelská průmyslová odvětví pro zemědělsko-potravinářskou výrobu (chemie, stavebnictví)

6. potravinářský obchod a tzv. veřejné stravování (včetně výroby strojů a zařízení)

Zemědělský (agrární) sektor

1. zemědělsko-potravinářský komplex
1. – 4.

2. zemědělsko-průmyslový komplex
1. – 5.

(nezahrnuje tedy oblast obchodu)

POSTAVENÍ AS V NH 
Agrární sektor představuje integrální součást národního hospodářství každé země 
a součastně si zachovává určité autonomní postavení. Postavení AS je jiné v různých zemích:

1. v rozvojových zemích – zemědělství představuje hlavní ekonomickou činnost, zaměstnává převážnou část obyvatelstva a orientuje se na vývoz (např. Vietnam – 30% HDP, 70% PS).

2. v rozvinutých zemích – hlavní ekonomickou činnost přestavuje terciální sféra, ale 
i průmysl, podíl zemědělství na NH se snižuje, snižuje se i počet zaměstnaných v AS, celkově se snižuje jeho význam v NH (čím je země vyspělejší, tím se snižuje význam zemědělství v NH). 

Agrární sektor jako odvětví NH má ve srovnání s jinými odvětvími svá specifika:

1. specifika výroby

· biologický charakter (choroby, škůdci,...)

· klimatické a přírodní podmínky (nepředvídatelné kolísání produkce)

· plošný charakter

· pevná vazba na půdu

(
· dlouhé produkční cykly

· vysoká míra rizika

· nižší možnost uplatnění inovací (technolog. pokrok)

2. specifika poptávky a nabídky

· nízká nabídková a poptávková pružnost

· fyziologické omezení spotřeby

· charakter potravin jako spotřebního statku (pozitivní)

3. omezená mobilita pracovních sil

· pracoviště je často i domovem

Specifika AS vedou k následujícím důsledkům - problémům:

· krátkodobé kolísání cen

· dlouhodobý pokles cen (v nominální hodnotě dochází k růstu, ale v relaci k ostatním výrobkům je zde pokles)

· existence důchodové disparity ve srovnání s ostatními odvětvími

Řešení zmíněných problémů vyžaduje ekonomicko – politické zásahy do fungování zemědělství (ekonomicko – politické souvislosti):

· tarifní opatření (importní cla),

· regulaci zemědělsko-potravinářského trhu, 

· dotace, subvence,

· strukturální programy,

· podpory agrárního sektoru.

GLOBÁLNÍ SOUVISLOSTI VÝVOJE AS

Zemědělství tvoří součást jakékoliv ekonomiky, tzn. i globalizované ekonomiky. Cílem je charakterizovat trendy v postavení zemědělství s ohledem na ekonomické, mimoprodukční, institucionální a další aspekty.

Zemědělství, které představovalo prakticky po celou dosavadní historii lidstva rozhodující ekonomickou aktivitu pro většinu populace, ztrácí v průběhu života jedné generace převahu (na tvorbě HDP, počtu pracovních sil) téměř ve všech zemích. Nelze však snížit roli zemědělství z hlediska jeho nezastupitelnosti při produkci potravin, zajišťování funkce ekologické, krajinotvorné, infrastrukturní.

Budoucnost zemědělství nelze oddělit od dlouhodobých a globálních aspektů rozvoje celé ekonomiky a společnosti. Základní determinující faktory rozvoje zemědělství jsou spjaty s existencí rostoucí ekonomické disproporce mezi vyspělými tržními, transformujícími se a rozvojovými ekonomikami světa. Do blízké budoucnosti je nutné přehodnotit úlohu zemědělství při řešení globálních problémů světa a jeho trvale udržitelného rozvoje.

Můžeme zde zmínit Evropský model zemědělství (dle Agendy 2000), který přispívá k definici nové funkce zemědělství v rámci trvale udržitelného rozvoje a je založen na 4 pilířích:

· rozvoj multifunkčního zemědělství

· realizace multifunkčního zemědělství na co největší ploše při zachování příjmů zemědělců

· existence životaschopných (konkurenceschopných) zemědělců

· propojení zemědělství s rozvojem venkova
Pozice zemědělství nemůže být v globalizujícím se světě na počátku 21. století marginální, protože polovina obyvatel Země je ekonomicky stále ještě závislá na zemědělství, ačkoli se zemědělství podílí pouze 4 % na tvorbě světového HDP. Trvalý význam produkční funkce zemědělství pro výživu obyvatel je doprovázen rostoucí a nezaměnitelnou úlohou mimoprodukčních funkcí.

Výrazným trendem v AS je liberalizace agrárního obchodu. Závazná pravidla pro liberalizaci obchodu přineslo 8. kolo GATT (Uruguayské kolo, 1986 – 1994):

1. dohoda o zemědělství

· tarifikace netarifních (kvoty, licence, dohody) nástrojů na cla a posupné snižování cel o 36 %

· snížení výdajů na exportní subvence o 36 %

· odbourávání interních podpor (amber, blue, green box)

2. dohoda o technických překážkách obchodu (dovezené zboží bylo ošetřeno ve vztahu k technickým předpisům tak, jako stejnorodé zboží domácího původu)

3. dohoda o použití zdravotně-policejních a rostlinářsko-ochranářských opatření (pravidla postupu pro používání a schvalování sanitárních a fytosanitárních opatření v oblasti mezinárodního obchodu)

4. založení Světové obchodní organizace (WTO)

Produkční funkce zemědělství

Základní funkce, kterou zemědělství plní, protože zajišťuje výživu obyvatelstva (potraviny) a poskytuje suroviny pro zpracovatelský průmysl (textilní, kožedělné, farmaceutické suroviny, tuky a oleje).

Ukazatele produkční funkce:

· hrubá zemědělská produkce – součin všech výrobků vyprodukovaných v zemědělství 
a  ceny za dané období

· konečná produkce – hrubá zemědělská produkce zmenšená o zemědělský meziprodukt

· hrubá přidaná hodnota – konečná produkce zmenšená o nezemědělský meziprodukt

· čistá přidaná hodnota – hrubá přidaná hodnota po odečtení odpisů

Jiné produkční ukazatele:

· míra soběstačnosti (∑domácí produkce/∑domácí spotřeby)*100 – vyjadřuje z kolika % je spotřeba dané země kryta vlastní produkcí

· práh potravinové bezpečnosti (80 – 85%) – vyjadřuje soběstačnost v základních potravinách mírného pásma

· podíl zemědělství na HDP

· Kvantita vyrobených potravin – spotřeba/obyv./rok

· Kvalita vyrobených potravin – obsah základních výživových látek, obsah vitamínů, stopových prvků a minerálních látek 

· Cenová dostupnost potravin – podíl výdajů na potraviny (23% a klesající trend)

· Vybavenost zemědělství základními produkčními faktory 

Mimoprodukční funkce zemědělství

· Sociální a demografická 

· vytváření pracovních příležitostí v zemědělství

· úroveň nominálních a reálnách příjmů (otázka disparit)

· míra nezaměstnanosti ve vztahu k průměrné míře nezaměstnanosti

· sociální aktivity zemědělských podniků

· udržení osídlení venkovských regionů (strukturální politika)

· infrastruktura venkova

Výrazně klesá jak absolutní počet pracovníků v zemědělství, tak jejich podíl na celkovém počtu v NH a prohlubuje se jejich disparitní postavení vyjádřené nominální i reálnou mzdou.

· Ekologická a krajinotvorná 

ekologická pozitivní

· vznik různých forem biodiversity

· uchování ohrožených druhů

· zmírnění skleníkového efektu fixací CO2 vegetací

ekologická negativní

· znečištění podzemních vod

· degradace zemědělské půdy

· půdní eroze

krajinotvorná

· tvorba a obhospodařování krajiny

· zachování kulturní krajiny

Zemědělství trvale udržitelného charakteru má celkově pozitivní vliv na veškeré složky životního prostředí.

2. Charakteristika trhu zemědělskými a potravinářskými výrobky (zvláštnosti, fce, instituce). Utváření tržní rovnováhy v agrárním sektoru.

CHARAKTERISTIKA ZEMĚDĚLSKO-POTRAVINÁŘSKÉHO TRHU A JEHO ZVLÁŠTNOSTI

Zemědělsko-potravinářský trh představuje směnu výrobků prostřednictvím koupě a prodeje, jejich dopravu, skladování, standardizaci, financování a předávání marketingových informací, a to jak na úrovni domácí, tak zahraniční. 

Typy odbytových trhů zemědělské a potravinářské produkce:

· Naturální trh – výrobce je současně spotřebitelem a mezi výrobou a spotřebou není zahrnuta směna.

· Trh surovino-potravinářský – prodávající jsou výrobci zemědělské suroviny předzpracované 
v různém stupni do potravinářského výrobku. Kupující jsou spotřebitelé, kteří dále výrobek upravují do potravinářského výrobku. 

· Trh zemědělských výrobků – prodávající jsou výrobci zemědělské suroviny, kupující jsou zpracovatelské podniky nebo nákupní organizace, které se následně stávají prodávajícím subjektem, a to buď navzájem, nebo vůči zpracovatelské organizaci.

· Trh potravinářských výrobků – prodávajícími jsou potravinářské podniky, kupujícími jsou pro část spotřebitelé a pro rozhodující část produkce obchodní podniky, které se následně stávají prodávajícím subjektem vůči spotřebitelům. Velkoobchodní prodej mezi potravinářskými podniky 
a obchodními podniky se může uskutečnit přímo nebo prostřednictvím velkoobchodních podniků.
Zemědělsko-potravinářský trh není sám o sobě účinným nástrojem efektivní alokace kapitálu a produkce. Jeho fungování je modifikováno následujícími faktory:

· časové zpoždění (pavučinový teorém) a u většiny výrobků nízká nabídková, cenová a poptávková pružnost (Engelův zákon – Tonrnquistovy funkce),

· v čase víceméně stabilní poptávka po potravinách, nabídka zemědělské produkce se vyznačuje cykličností, periodicitou a sezónností,

· omezená a nákladově náročná skladovatelnost většiny výrobků,

· vliv klimatických podmínek,

· pouze dílčí odpovědnost zemědělských podniků za výrobu nekontaminovaných potravin odpovídajících kvalitativním požadavků na zdravou výživu

· nedostatečná nákladová pružnost zemědělských podniků vyplývající z jejich všeobecně nepříznivé ekonomické situace a závislosti na cenové úrovni, kvalitě 
a časové disponibilitě průmyslových vstupů, jejichž nákladovost se zvýšila mnohonásobně rychleji než se zvyšují ceny zemědělských výrobků.
FUNGOVÁNÍ A REGULACE ZEMĚDĚLSKO-POTRAVINÁŘSKÉHO TRHU

· Fungování trhu

Zemědělsko-potravinářský trh je charakterizován různou časovou odezvou výrobců 
a spotřebitelů potravinářské produkce na tržní signály. Spotřebitel reaguje na ceny neprodleně. Nabídka zemědělských produktů je na druhé straně nepružná. Nejkratší doba odezvy na změnu v ceně je dána délkou výrobního cyklu. Rozhodování výrobců vychází z předpokladu, že ceny, které jsou platné v současné době budou na stejné úrovni i v příštím období. Pesimistická a optimistická cenová očekávání a změny v produkci se projeví v cyklických změnách cen – vzniká tzv. „pavučinový teorém“.

Nabídka je pružnější než poptávka – cena se vzdaluje od rovnovážné úrovně
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Poptávka je pružnější než nabídka – vztah nabídky a poptávky vede k utváření tržní rovnováhy 
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Rozhodování výrobců vychází z předpokladu, že ceny, které jsou platné v současném období (roce) budou na stejné úrovni i v příštím roce. V případě víceletého cyklu, který je běžný v řadě zemědělských odvětví, je nabídka v období t odezvou na ceny, které platily před dvěma a více lety. Různá cenová očekávání a změny v produkci se projeví v cyklických změnách cen. Když je nabídková funkce strmější (méně elastická) a poptávková rovnější (elastičtější), tak situace vede k snížení cyklických změn (ceny konvergují k tržní rovnováze). Opačná situace vede k zvýšení změn cen (ceny divergují od tržní rovnováhy). 
· Regulace trhu

Zemědělsko-potravinářský trh je schopen vytvořit tržní rovnováhu jen za předpokladu větší pružnosti poptávky než nabídky. V ostatních případech jsou nezbytná regulativní opatření:

1. Regulace nabídky

· výroby – kvóty na produkci, restrikce na využívání výrobních faktorů, vysoké úrokové sazby na zemědělské úvěry omezující přístup a využití kapitálu

· zásobování – prostřednictvím SZIF (Státní zemědělský intervenční fond – dříve Státní fond tržní regulace), který by měl ze zásob uvolňovat do prodeje určité množství produkce při nadměrném zvýšení poptávky

2. Regulace poptávky

· reklamou a propagací výrobků s převisem nabídky

· ekonomickou podporou spotřebitelů při nákupu potravinářských výrobků (potravinové poukázky, školní mléko)

· opatření výživové politiky (podpora nízkých příjmů)

3. Regulace cen – opatření, kterého žádná zemědělská politika tržně orientované ekonomiky nevyužívá ráda – zásah do tržního fungování. V ČR se používala dvě opatření:

· maximální maloobchodní ceny do roku 1991

· garantované ceny pro nákup vybraných zemědělských produktů

Regulativní opatření a jejich efektivnost

Efekty jednotlivých opatření jsou popsány a znázorněny ve skriptech Agrární politika, 2002 na str. 65 – 72.

· řízená produkce – poskytnutí práva prodat omezené množství produkce (kvóta) každým zemědělcem

· platby výrobcům – spojeny s garantovanými cenami

· placená diverzifikace – umožňuje získat zdroje na rozšíření výroby z prostředků, které výrobce dostává za to, že něco nevyrábí

· nástroje pro regulaci mezinárodně obchodovatelné komodity

· impotrní tarify

· importní kvóty

· exportní subvence

Institucionální zabezpečení regulace trhu

Regulace agrárního trhu provádí Státní zemědělský intervenční fond (SZIF) podle zákona 
č. 256/2000 Sb. o SZIF. Regulací je pověřen od roku 2001 a využívá následujících podpor:

· poskytuje finanční podporu ve formě:

· intervenční podpory,

· kompenzační podpory,

· podpory pro skladování a zpracování zemědělských výrobků a potravin,

· podpory pro odbyt zemědělských výrobků a potrvin na domácím trhu,

· podpory za uvádění půdy do klidu,

· podpory nepotravinářského využití zemědělské produkce,

· podpory na zvýšení spotřeby zemědělských výrobků a potravin.

· provádí intervenční nákup zemědělských výrobků a potravin za intervenční ceny,

· prodává jím nakoupené zemědělské výrobky a potraviny ke spotřebě na domácím trhu nebo na vývoz a poskytuje vývozní subvence,

· využívá produkční kvóty.

3. Přírodní zdroje v ekonomickém rozvoji zemědělských podniků, klasifikace půdních a přírodních podmínek. Intenzita a extenzita zemědělské výroby.

FAKTORY OVLIVŇUJÍCÍ Ekonomiku podniku 

· Klimatické podmínky – určují výnos a užitkovost

· Vliv počasí – vliv na objem, kvalitu a kolísání produkce

· Podíl marginálních půd – kolísání výnosů a produkce

· Sezónnost výroby

· Značná délka výrobního cyklu – biologický rámec, reprodukční cyklus

· Ohraničenost půd – omezená plocha fyzicky, právně

klasifikace půdních a přírodních podmínek

Půda tvoří jeden z produkčních faktorů v zemědělství. Půda podléhá tržnímu působení i přes své specifické vlastnosti, kterými jsou:

· nerozmnožitelnost a vzácnost

· nepřemístitelnost

· nenahraditelná pro výrobu většiny potravin

· na rozdíl od jiných výrobních prostředků nedochází při správném systému hospodaření k opotřebení půdy, ke ztrátě užitné hodnoty, tj. úrodnosti, proto se půda neodepisuje

· je živou hmotou, ve které probíhají biologické, fyzikální a chemické procesy a je aktivním činitelem zemědělského výrobního procesu

· zdroj živin pro biologický růst rostlin a zvířat

Funkce půdy

· produkční – výroba potravin, ale i surovin pro zpracovatelský průmysl

· ekologická – využití obnovitelných zdrojů energie alternativní produkcí (pohonné hmoty, mazadla)

· tvorba krajiny, životního prostředí

· sociální
Bonitace zemědělského půdního fondu

Bonitace je ohodnocení půdního fondu z hlediska jeho produkční účinnosti. Půdní ekologická jednotka (PEJ) vyjadřuje kvalitu půdy z hlediska pedologických a přírodních podmínek 
a  bonitovaná půdně-ekologická jednotka je území, které má stejné předoklady k ovlivňování struktury a úrovně rostlinné výroby (klimatický region, svažitost a expozice pozemku, PEJ).

Půdní druhy (dle obsahu fyzikálního jílu a jemného prachu) – jen tak na okraj!!!

1. půdy lehké
 -
písčitá

hlinitopísčitá

2. půdy střední
-
písčitohlinitá

hlinitá

3. půdy těžké
-
jílovitohlinitá

jílovitá

jíl

4. půdy kamenité

Kvantitativní hledisko klasifikace půdního fondu

· celková výměra půdního fondu v ČR
7 887 tis. ha

· výměra zemědělského půdního fondu
4 279 tis. ha (54 % celkové výměry)

· procento zornění 



72 %

· zemědělská půda na obyvatele 

0,41 ha

· orná půda na obyvatele


0,29 ha

· průměrná velikost podniku v ČR

131 ha z. p.

Kvalitativní hledisko klasifikace půdního fondu

České zemědělství patří k typu podhorskému až horskému. Zhruba 20 % půd je pod hranicí marginality (hrubý roční rentní efekt je záporný), 60 % půd je méně až málo úrodných 
a zbylých 20 % je nejproduktivnější. 

Z půdních typů převládají hnědé půdy 45 %, hnědozemě 13 % a černozemě 11 %. Z půdních druhů převažují středně těžké půdy 84 %.

Výrobní podmínky a využití zemědělského půdního fondu v ČR z hlediska půdně-klimatických podmínek charakterizují zemědělské výrobní oblasti (5 oblastí a 21 podoblastí):
· kukuřičná (K) – typ kukuřično-řepařsko-obilnářský, 5 podoblastí (6,7 % z.p.)

hlavně jižní Morava, nejteplejší oblast, srážkově průměrná až podprůměrná, převládají černozemě, provázené nivními a lužními půdami (kukuřice, pšenice, cukrovka, ovoce, zelenina)

· řepařská (Ř) – typ řepařsko-obilnářský, 5 podoblastí (24,3 % z.p.)

Polabí, Opavsko, dostatek srážek, převažují černozemě, hnědozemě a nivní půdy (cukrovka, sladovnický ječmen, zelenina)

· obilnářská (O) – typ obilnářsko-krmivářský, 4 podoblasti (40,5 %)

pahorkatinná část ČR, srážkový normál, různorodé půdy (obiloviny)

· bramborářská (B) – typ bramborářsko-obilnářský, 4 podoblasti (18,5 % z.p.)

pahorkatinná část ČR, Vysočina, hnědé půdy, především kyselé (brambory, krmné obiloviny)

· pícninářská (P) – typ pícninářský, 3 podoblasti (10 % z.p.)

nejchladnější oblasti, hnědé půdy kyselé a glejové (chov skotu, TTP, pícniny)

Intenzita a extenzita zemědělské výroby

Extenzivní zemědělství – způsob zvyšování objemu zemědělské výroby využití většího množství výrobních faktorů, zejména půdy (obnova přirozené úrodnosti půdy, tím i výnosů plodin a užitkovosti hospodářských zvířat). 

Extenzifikace – představuje taková opatření, při kterých dochází k žádoucímu snížení objemu produkce.

Intenzivní zemědělství – způsob dosahování více produkce z každé jednotky plochy obděláváné půdy využíváním nových technologií, vědeckých poznatků, zvyšováním účinnosti přírodních faktorů.

Intenzifikace – proces zvyšování produkce z jednotky plochy půdy při využití intenzifikačních faktorů.

Intenzita zemědělské výroby – vyjadřuje stupeň intenzifikace.

Úroveň intenzity zemědělské výroby v jednotlivých zemích souvisí s množstvím půdy, s mírou potravinové bezpečnosti, se strukturou zemědělské produkce na světovém trhu a s cenovými relacemi.

Ukazatele intenzity zemědělské výroby

Hodnotí stupeň intenzifikce jak z hlediska vstupů, tak z hlediska výstupů výrobního procesu. Mohou být v naturálním (přesnější) nebo hodnotovém vyjádření.

1. Přímé ukazatele 

a. dílčí ukazatele – poměr spotřebovaných dílčích produkčních faktorů ve fyzických případně peněžních jednotkách a výměry půdy

b. souhrnné ukazatele – poměr všech spotřebovaných faktorů v peněžních jednotkách a výměry půdy

· spotřeba osiv a sadby / ha z. p.

· spotřeba krmiv a steliv /ha z. p. nebo / KD nebo / ks

· spotřeba statkových a průmyslových hnojiv / ha z. p.

· spotřeba chemických ochranných látek / ha z. p.

· spotřeba paliv a maziv / ha z. p.

· spotřeba elektrické energie / ha z. p.

· odpisy / ha z. p. nebo / ks

· spotřeba živé práce / ha z. p. nebo / KD nebo / ks

· materiálové a pracovní náklady / ha z. p. nebo / KD nebo / ks

2. Výsledné ukazatele – poměr jednotlivých kategorií hmotných výsledků výroby ve fyzických jednotkách nebo stálých cenách a výměry půdy

· HZP / ha z. p. nebo / ks

· výsledná zemědělská produkce / ha z. p. nebo / ks

· vlastní zemědělská produkce / ha z. p. nebo / ks 

· HP RV nebo ŽV / ha z. p. nebo / ks

· hektarové výnosy plodin

· užitkovost hospodářských zvířat

3. Pomocné (doplňkové) ukazatele – charakterizují celkovou vybavenost zemědělské výroby a disponibilní zdroje

· procento zornění

· struktura zemědělské půdy (zastoupení kultur)

· stavy hospodářských zvířat / ha a jejich struktura

· počty pracovníků / ha a struktura pracovních sil

· struktura kapitálu (oběžného a fixního)

4. Práce a pracovní síly v podnicích agrobyznysu. Reprodukce pracovních sil 
a mzdový systém. Faktory růstu produktivity práce.

Práce je souhrn intelektuálních a manuálních činností člověka při výrobě statků a služeb, za něž je odměňován. Práce patří spolu s půdou a kapitálem mezi nejdůležitější produkční faktory. Nositelem práce je pracovní síla – osoby, které pracují nebo chtějí pracovat (zaměstnaní i nezaměstnaní).

Hodnocení práce

· Kvantitativní – množství vynaložených pracovních hodin na určité množství produktu (variabilní náklad).

· Kvalitativní – úroveň všeobecného a odborného vzdělání, profesní struktura, všeobecné podmínky kulturní vyspělosti a zdraví obyvatelstva.

pracovní síly v zemědělství

V rámci transformace po roce 1990 došlo k výraznému poklesu pracovních sil v zemědělství. v roce 1989 pracovalo v zemědělství v ČR cca 533 tis. pracovníků, v roce 2002 cca 190 tis. Podíl pracovníků v zemědělství na celkové zaměstnanosti v NH činí 4 %.
· Členění pracovníků

· podle pracovně-právních vztahů k podniku

· pracovníci vlastní (členové rodiny, družstva)

· pracovníci cizí (zaměstnanci)

· podle pracovního využití

· pracovníci stálí (hlavní zaměstnání je práce v podniku)

· pracovníci příležitostní (sezónní)

· podle účasti na tvorbě užitných hodnot

· pracovníci produktivní (bezprostředně se podílejí na tvorbě užitné hodnoty)

· pracovníci neproduktivní (svou prací se přímé tvorby užitných hodnot neúčastní, jsou však nutné pro fungování podniku)

· Struktura pracovních sil

· věková struktura

do 18 let
0,8 %

51 – 54
12,2 %

19 – 30
17,0 %

55 – 59
7,1 %

31 – 50
58,4 %

nad 60 let
4,5 %

· kvalifikační struktura

vyučení + pracovníci se střením vzděláním bez maturity
56 %

základní vzdělání   





20,0 %

úplné střední vzdělání





20,0 %

vysokoškoláci






4,0 %

· dle pohlaví

ženy
35 %
muži
65 %
Specifika trhu práce v zemědělství

· nižší mobilita pracovních sil (vazba obydlím, vlastnictvím půdy v družstvech)

· charakter práce v zemědělství vyžauje univerzálnější zaměření pracovníků při současném požadavku na vysokou odbornost

· značná potřeba sezónních pracovních sil (chmel)

· nerovnoměrnost v potřebě práce v průběhu pracovního dne

· omezené možnosti mechanizace, tím je práce namáhavější

· vyšší pracovní aktivita (v průměru o 100 až 200 hod.) ve srovnání s jinými odvětvími

· přímý vliv povětrnostních podmínek

· nerovnoměrnost mezi pracovními příležitostmi a pracovními zdroji v jednotlivých oblastech

Mzdový systém

Souhrn nástrojů a postupů pomocí nichž se utváří mzda pracovníkům podle stanovených kritérií. Mzdou se rozumí peněžitá plnění nebo plnění peněžité hodnoty poskytované zaměstnavatelem zaměstnanci za práci podle stanovených kritérií.
1. Rozpočtová sféra

zákon č.143/1992 Sb. o platu a odměně za pracovní pohotovost v rozpočtových 
a některých dalších organizacích a orgánech 

Katalog prací, který je závazný

12 platových tříd – mění se podle věku, minimální platové tarify

12 platových stupňů – náročnost práce a praxe

2. Podnikatelská sféra

zákon č.1/1992 Sb. o mzdě, odměně za pracovní pohotovost a průměrném výdělku

vládní nařízení o min. mzdě (6 200 Kč/měsíc)

Katalog prací, který je doporučený (členění podle povolání a v rámci povolání podle stupňů), kritéria pro členění do jednotlivých stupňů:

· složitost práce – podle kvalifikace, složitosti práce s informacemi, složitost pracovních vztahů

· odpovědnost – morální za škody

· namáhavost – fyzická a intelektuální námaha

Mzdové formy

· časová mzda

mzdový tarif x skutečně odpracovaný čas; mzdový tarif = mzda za 1 hodinu

vhodná tam, kde lze spolehlivě stanovit postup a množství práce a kde lze provádět kontrolu

· úkolová mzda

nejrozšířenější a velmi účinná forma odměňování

norma času – zahrnuje čas práce, čas obecně nutných přestávek a podmíněně nutných přestávek (časy práce i přestávek se dělí na časy jednotkové, dávkové a směnové)

norma výkonu – výkon pracovníka za určitou dobu (čas směny / norma času)

norma obsluhy – počet hosp. zvířat, která mají být při dané technice a technologii jedním pracovníkem za pracovní směnu ošetřována 

· úkolová mzda za výkon
norma času x mzdový tarif

· úkolová mzda za výrobky
normativ spotřeby práce v Kč x plán. objem výroby
· úkolová mzda akordní
úkolová mzda za výkon x plánovaný výkon

· úkolová mzda vícefaktor.
kombinace mzdy za výkon a za výrobky
· podílová mzda 

podíl jednotlivce nebo kolektivu na plánovaných tržbách, tržby x podílová sazba
· smluvní mzda

vychází z dohody, odměna za očekávaný dohodnutý výsledek (pracovník se zaváže během dohodnutého času odvést určitý výsledek a podnik se zaváže mu za to zaplatit mzdu)

· mzda s měřeným denním výkonem

pevná časová mzda, která je diferencována pomocí hodnocení práce

· programová mzda

pevná mzda za zúčtovací období za plnění pevně vymezeného programu, který je zadán skupině pracovníků s předpokládaným časem provedení

· smíšená mzda

kombinace různých mezd

K základní mzdě náleží pracovníkům ještě příplatky:

· za práci přes čas,

· ve svátek,

· ve ztíženém a zdraví škodlivém prostředí,

· za práci v noci.

Pohyblivé složky mezd – jednorázová mzdová zvýhodnění:

· prémie (v závislosti na plnění stanovených ukazatelů)

· odměny

· podíly na HV

· gratifikace (příspěvek k určité příležitosi – vánoce)

· za vedení

průměrná měsíční mzda v zemědělství 9 143 Kč 

Faktory, které ovlivňují produktivitu práce

· zavádění nových technologií

· snižování nákladů jednicových, režijních i správních

· efektivní zhodnocení vloženého kapitálu

· zlepšení kvality výrobků a služeb

· soutěživost na trhu výrobků a služeb

· týmová práce

K růstu produktivity nevede vysoká absence, prostoje, časové ztráty ani kompenzace přesčasovou prací.

Produktivita práce

P = Q/T
P... produktivita práce, Q…produkce, T…vynaložená práce (počet hodin, dnů, směn, pracovníků)

Stálý pracovník – má v zemědělství hlavní zaměstnání.

Přepočtený pracovník – za rok odvede stejné množství práce jako stálý pracovník (tzv. průměrný evidenční počet pracovníků), počet přepočtených pracovníků – počet odpracovaných hodin stálými + sezónními pracovníky / množství práce stanovené na jednoho stálého pracovníka).

5. Kapitálová a majetková podstata podniku a její reprodukce. Hodnocení efektivnosti investiční činnosti v podniku. 
MAJETKOVÁ STRUKTURA PODNIKU

Majetková podstata podniku je dána jednak odvětvím a typem podniku, jednak finanční politikou podniku.   

Majetkem podniku se rozumí souhrn všech věcí, penět, pohledávek a jiných majetkových hodnot, které patří podnikateli a slouží k podnikání.  

· Dlouhodobý majetek (slouží podniku obvykle déle než 1 rok)

· dlouhodobý hmotný majetek – postupně se znehodnocuje a přenáší svou hodnotu do odpisů:

· movitý majetek – stroje, zařízení, dopravní prostředky

· nemovitý majetek – pozemky, budovy, stavby

· dlouhodobý nehmotný majetek – různá oprávnění získaná za úplatu – patenty, licence, SW, obchodní značka, know how atd.

· dlouhodobý finanční majetek – finanční účasti podniku v jiných podnicích, cenné papíry (akcie, dluhopisy).

· Oběžný majetek  (slouží podniku obvykle kratší dobu než 1 rok, neustále v pohybu). Velmi důležité je stanovit optimální výši oběžného majetku – taková výše, která zabezpečuje normální chod podniku s co nejnižšími náklady.

· ve věcné formě – zásoby materiálu, výrobků, zboží atd.

· v peněžní formě – pohledávky, krátkodobé CP, peníze v hotovosti nebo na BÚ 

· Ostatní majetek 

· náklady příštích období

· příjmy příštích období

· kurzové rozdíly aktivní

Oceňování majetku  

· skutečná pořizovací cena (N na pořízení + N na uvedení do provozu)

· reprodukční pořizovací cena (ocenění ve změněných tržních podmínkách)

· běžná realizační cena (částka získaná prodejem za norm. okolností)

· stálá cena (cena urč. okamžiku)

· současná (odúročená) hodnota očekávaných peněžních toků

KAPITÁLOVÁ STRUKTURA PODNIKU

Kapitálovou strukturou podniku rozumíme strukturu zdrojů, z nichž majetek podniku vznikl.

· Vlastní kapitál (kapitál, který vložil do podniku sám podnikatel)

· základní kapitál – peněžní a nepeněžní vklady společníků podniku

· kapitálové fondy – emisní ážio, tj. rozdíl mezi prodejní cenou akcií a jejich nominální cenou při emisi

· fondy ze zisku

· přímo ze zákona – v s. r. o. a a. s. je to zákonný rezervní fond, ve družstvech nedělitelný fond

· stanovami společnosti – statutární a ostaní fondy

· nerozdělený zisk – část zisku po odvodu daní, která slouží k dalšímu podnikání

· Cizí kapitál (kapitál, který vložil do podniku věřitel, např. banka)

· krátkodobý cizí kapitál – závazky podniku vůči dodavatelům, zaměstnancům, SR a jiným institucím, krátkodobé bankovní úvěry

· dlouhodobý cizí kapitál – dlouhodobé bankovní úvěry, emitované obligace, jiné dlouhodobé závazky, rezervy

· Ostatní kapitál
· výdaje příštích období

· výnosy příštích období

· kurzové rozdíly pasivní

Nákladem za použití cizího kapitálu je úrok a výdaje spojené s jeho získáním. Přesto je cizí kapitál obvykle levnější než vlastní, protože zdě působí tzv. finanční páka a daňový efekt. Optimální míru zadlužení podniků ovlivňuje řada okolností (např. typ podniku, odvětví), ale všeobecně se uznává poměr cizího k vlastnímu kapitálu 40 : 60.

HODNOCENÍ EFEKTIVNOSTI INVESTIČNÍ ČINNOSTI PODNIKU

Investice – obětování dnešní jisté hodnoty ve prospěch budoucí nejisté hodnoty.

Tři základní skupiny investic:

· finanční investice - zde se jedná o nákup cenných papírů, obligací, akcií, uložení peněz 
v bance, svěření peněz investičním společnostem a podobně.

· kapitálové investice  (věcné, hmotné, fyzické investice) - to jsou investice, které rozšiřují výrobní kapacitu podniku.

· nehmotné - nákup software, výzkum, vzdělání a podobně.

Z hlediska toho, jestli investice rozšiřuje nebo jen obnovuje kapacitu podniku, rozlišujeme:

· rozšiřovací investice

· obnovovací investice

· celkové investice

Rozhodování o investicích v podniku musí být podloženo rozpracovaným podnikatelským záměrem (viz moje DP). 

Metody (ukazatele) hodnocení ekonomické efektivnosti

Při hodnocení investice přihlížíme k její:

· výnosnosti,

· rizikovosti,

· likviditě.

Členění metod hodnocení efektivnosti investic z hlediska ČASU:

· Ukazatele statické - jejich předností je srozumitelnost a jednoduchost jejich výpočtu, nevýhodou je, že neberou v úvahu faktor času.

ukazatele rentability






zisk


rentabilita vlastního kapitálu =  -------------------  * 100 (%)






     vlastní kapitál

Rentabilita vlastního kapitálu by měla přesahovat běžnou úrokovou míru z dlouhodobých vkladů. Diference by měla pokrývat prémii za podstoupené riziko.







zisk + placené úroky


rentabilita celkového kapitálu  =  ---------------------------------  * 100 (%)






         celkový vložený kapitál

ukazatele doby úhrady (návratnosti)

Tato skupina ukazatelů vyjadřuje dobu potřebnou pro úhradu investovaného kapitálu. Čím je doba kratší, tím je projekt výhodnější. Tato skupina ukazatelů proto zohledňuje kritérium likvidity.







investovaný (vlastní) kapitál

doba úhrady vlastního kapitálu  =   ----------------------------------------
(roků)







roční čistý výnos z investice






    
   investovaný (celkový) kapitál

doba úhrady celkového kapitálu  =  --------------------------------------------------
(roků)







roční čistý výnos z invest. včetně úroků 

· B) Ukazatele dynamické 

čistá současná hodnota = SHCF – IN =  
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Čistá současná hodnota (Net Present Value – NPV) představuje rozdíl mezi současnou hodnotou cashflow a nákladů na investici. Je-li ČSH > 0, pak je investice výhodná, je-li ČSH < 0, je nevýhodná.

vnitřní výnosové procento  =  
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Metoda vnitřního výnosového procenta (Internal Rate of Return – IRR) spočívá v nalezení diskontní míry, při které současná hodnota cashflow se rovná současné hodnotě výdajů na investici. Jestliže vypočtené IRR je větší, než IRR požadované, pak je investice výhodná. Z více projektů vybíráme ty, které mají nejvyšší IRR.

Problémové okruhy při hodnocení investičních variant 

· volba diskontní sazby (zahrnuje 3 složky: úrokovou míru, míru inflace, přirážku na riziko)

· různá doba životnosti projektů (pro porovnání je nutné převést projekty na společný násobek doby životnosti)

· použití cen ve výpočtech efektivnosti (ceny stálé, tj. fixované k určitému roku, pro discontování použijeme úrokovou sazbu bez přirážek na inflaci a rizika, ceny běžné, tj. ceny daného roku, kdy však musíme řešit problém míry inflace).

· odhad budoucích toků (čím je časový horizont delší, tím jsou budoucí ekonomické podmínky méně jisté).

6. Náklady podniku, jejich klasifikace a kalkulace. Minimalizace nákladů při dané úrovni produkce optimální záměnou produkčních faktorů.
Náklady podniku, jejich klasifikace a kalkulace

· Finanční pojetí nákladu – peněžní vyjádření spotřebovaných prostředků a práce při činnosti podniku.

· Ekonomické pojetí nákladu – charakterizuje nejen to, co bylo v penězích zaplaceno, ale vše, co bylo obětováno.

Význam zjišťování nákladů

· analýza a hodnocení hospodárnosti výroby

· podklad pro určení optimální ceny

· východisko pro zjišťování HV

· rozhodování do budoucna o podniku

· informace o možnostech uplatnění na trhu dosažením konkurenceschopných N

· prostor pro vytváření motivačních vazeb pracovníků

Klasifikace nákladů

· dle druhů 

· spotřeba materiálu, energie a externích služeb
· osobní náklady (mzdy, platy, provize, sociální zabezpečení)

· odpisy
· finanční náklady (nákladové úroky)

charakteristika nákladových druhů:

· při vstupu do podniku se projevují v časově nerozlišené podobě,

· chápeme je jako prvotní a svou povahou jsou externí,

· jde o N jednoduché, nelze již dále rozdělit na jednodušší části,

· obecně se člení do tří skupin:

· provozní (spotřeba materiálu, energie, služby, osobní náklady, odpisy atd.), 

· finanční (úroky a kurzové ztráty),

· mimořádné (manka a škody).

· dle účelu - podle potřeby hospodářských jednotek, mají význam hlavně pro kontrolu na vnitropodnikové úrovni

· náklady na hlavní činnost

· náklady na pomocnou činnost

· na vedlejší činnost

· dle obratu hodnoty v podniku

· prvotní = externí – mají povahu vnějších vstupů (odpisy, spotřeba nakoupeného materiálu)
· druhotné = interní – náklady na spotřebovaný meziprodukt vlastní výroby (spotřeba vlastních osiv, krmiv, hnojiv)

· dle kalkulačních položek 

· přímé – lze je přímo určit, přiřadit na kalkulační jednici (zpravidla prvotní)

· nepřímé – jsou společné pro více kalk. jednic, nelze je přímo přiřadit. Zajišťují průběh výrobního procesu v širších souvislostech, jsou prvotně evidovány na jiných (pomocných) výkonech a na finální produkt se dostávají jako druhotné. Přiřazování na jednici se provádí pomocí rozvrhové základny (viz kalkulace nákladů), je možné je dále dělit na jednicové nepřímé a na režijní.
Konkrétní uspořádání přímých a nepřímých N = kalkulační vzorec. Toto rozdělení N má důležitý význam při tvorbě cen. Je mnohem jednodušší, levnější a snažší odvodit cenu na základě kalkulačního výpočtu než z analýzy poptávky. 

přímý materiál

polotovar vlastní výroby

přímé mzdy

odpisy

ostatní přímé náklady

výrobní režie___________

vlastní náklady výroby

zásobovací režie

správní režie__________

vlastní náklady výkonu

odbytové náklady___________

úplné vlastní náklady výkonu

· dle místa vzniku a odpovědnosti za jejich vznik - základem je rozdělení podniku do středisek. Musí být splněny předpoklady:

· středisko musí být stanoveno tak, aby obsahovalo uzavřenou činnost a aby bylo možno jeho náklady změřit,

· musí být identifikovány dílčí výkony předávané dalším útvarům,

· tyto dílčí výkony musí být oceněny vnitropodnikovými cenami.

· dle vztahu k produkci
· variabilní – mění se se v závislosti na objemu produkce

· lineární – rostou stále stejným tempem

· progresívní - rostou rychleji než produkce

· degresívní - rostou pomaleji než produkce

· degresívně-progresívní - postupně se projeví všechny 3 typy růstu

· fixní – se změnou produkce se nemění v dlouhodobém horizontu, ke změně dochází až při rozvoji výroby. Zpravidla se jedná o náklady k zajištění výrobního procesu (odpisy, nájemné, pojistné, administrativní náklady).

· celkové 

· jednotkové (průměrné)

· mezní (přírůstkové)

· dle časového hlediska - specifické pro zemědělství

· náklady minulých let – vynaložené v min. období na výrobu běžného obd. (příprava půdy, setí)

· náklady běžného roku

· na sklizeň příštích let – evidované v běžném roce jako náklad příštích období

· z hlediska rozhodování

· náklady relevantní – odrážejí podmínky uskutečněného určitého rozhodnutí a liší se dle alternativ, jsou daným rozhodnutím ovlivnitelné

· náklady irelevantní – zůstávají nezměneny při různých rozhodnutí

· přírůstkové náklady – další vynaložení nákladů bezprostředně navazujících

· oportunitní náklady – představují ušlý efekt z nerealizované příležitosti

Kalkulace nákladů

Výpočetní postup vyčíslení N, které je třeba vynaložit na vznikající výkon. Je to základní nástroj sloužící jako podklad pro analýzu účinnosti vynaložených zdrojů. Cílem je zjistit celkové N výkonu ve sledovaném období a dále stanovit N na jednotku výkonu (produkce).

kalkulační jednice – vymezení výkonu množstvím, časem nebo užitnými vlastnostmi

předmět kalkulace – může to být výrobek (ks), nebo určené množství (kg, l) či dílčí část

Kalkulace lze členit dle různých hledisek:

· dle doby, kdy se sestavují 

· předběžné 

· operativní - sestavované dle aktuálních norem, předem stanovené N

· plánované - dle plánovaných norem jako roční průměry, přebírají se výsledky 
z výsledné kalkulace předcházejícího období

· propočtové - vycházejí z obecnějších předpokladů, propočet se odvozuje dle podobného výrobku (používá se při neexistenci přesného technologického nebo konstrukčního řešení)

· výsledné 

· sestavují se po ukončení výroby, obsahuje skutečně vynaložené N

Obě kalkulace musí být srovnatelné vymezením jednice, obsahu a členění položek 
a rozvrhováním nepřímých N. Pak je možné porovnávat předběžné a výsledné kalkulace 
a vyhodnocovat odchylky.

· dle rozsahu zachycených položek 

· kalkulace úplných N - nazývá se rovněž absorpční, na kalkulační jednici se rozpočítávají všechny nepřímé (režijní) N. Známe pak celkové N na jednici.

Přiřazování nepřímých N na kalkulační jednici se provádí pomocí rozvrhové základny. Ta vyjadřuje poměr, v jakém se tyto N započítávají na jednotlivé výkony. Jako rozvrhová základny může sloužit např. suma přímých mezd, suma přímých nákladů, vhodnější však je např. rozsah výrobní základny (ha, VDJ), hrubá produkce nebo hrubý obrat, tržní produkce apod.

Obecně rozvrhová základna musí být:

· dostatečně velká, aby malá chyba ve zjištění rozsahu základny nezpůsobovala vážné chyby v kalkulaci,

· lehce zjistitelná,

· relativně stálá,

· v příčinné souvislosti s nepřímými náklady.

Při propočtu nepřímých N na kalkul. jednici se používají tyto způsoby kalkulace:

a) kalkulace dělením – vyrábí-li se 1 typ výrobku či výkonu

b) kalkulace dělením s ekvivalenčními čísly – při výrobě 1 typu výrobku 
o různé jakosti, hmotnosti, rozměrech ap. Jeden typ se zvolí za základ, ostatním se přiřadí čísla (ekvivalenční) vyjadřující jeho hodnotu ve vztahu 
k základu.

c) kalkulace přirážková – nejčastější, máme-li různé druhy výrobků. Procento přirážky se vypočte jako podíl nepřímých N a rozvrhové základny násobeno 100. 

Kalkulační metody:

1) prostá - je 1 finální výrobek. Celkové N se podělí počtem kalkulačních jednic. Je-li předmět kalkulace současně kalkulační jednicí, používá se zakázková metoda.

2) odečítací (zůstatková) – ze sdružených výkonů podniku se 1 označí jako hlavní a ostatní jako vedlejší. Kalkuluje se jen hlavní výkon a vedlejší se oceňují stanovenými cenami. Od celkových N se odečte celková cena vedlejších výkonů a zbytek jsou N na hlavní výkon. Ty se pak vydělí počtem kalkulačních jednic.

3) rozečítací - nerozlišují se hlavní a vedlejší výrobky (výkony), považují se za rovnocenné a u všech se zjišťují vlastní N. Celkové N sdružených výkonů se rozdělí dle rozečítacích základen na příslušné druhy výkonů:

a) poměrovými (ekvival.) čísly – poměr mezi jednotlivými druhy výkonů dle množství.


b) procentními podíly – vlastní N se rozvrhnou dle nich na jednotlivé sdružené výkony (např. u lnu platí, že 25% celkových N jde na semena 
a 75% na stonky).

c) pomocnou kalkulací – za společného jmenovatele se zvolí vhodná jednotka, která je v příčinné souvislosti s vynaloženými N.

4) kombinace odečítací a rozečítací metody – jeden nebo více výkonů se označí za vedlejší, ostatní za hlavní. Vedlejší se ocení stanovenými cenami a ty se odečtou od celkových N. Zbytek se rozdělí na sdružené hlavní výkony pomocí rozečítacích základen.

5) normová – předpokládá vybudování dokonalé soustavy norem, patří mezi rozdílové metody, rozlišuje se předem stanovená velikost spotřeby a hodnotí se odchylky.

6) metoda standardních N – plánované N se srovnávají se skutečností.

Výhodou kalkulace úplných N je zjištění skutečných N na jednotku produkce. Její nevýhodou je to, že čím vyšší je podíl nepřímých N na celkových, tím méně objektivní je výsledná kalkulace. Je to způsobeno nepřesností jejich rozvrhování. 

· kalkulace neúplných N (metoda variabilních nákladů, příspěvek na úhradu)

Vychází z členění N na fixní a variabilní. Měla by být součástí metodiky strategického rozhodování, slouží pro rozhodnutí o ponechání určitého druhu výrobku ve výrobním programu. Řeší, v jaké míře přispívá výrobek na úhradu fixních N a zisku. 

· příspěvek na úhradu – rozdíl mezi prodejní cenou a variabilními N na výrobu.

· analýza bodu zvratu – zkoumá rovnováhu mezi náklady a výnosy. Předpokládá rovněž oddělené sledování fixních a variabilních N. Bod, v němž dochází k této rovnováze = kritický bod (rovnovážný) a představuje potřebné množství výrobků, které zajistí rovnováhu N a V. Vypočte se jako podíl celkových fixních N k rozdílu jednotkové ceny a jednotkových variabilních N.
MINIMALIZACE NÁKLADŮ PŘI KONSTANTNÍ ÚROVNI PRODUKCE

Možnost a skutečnost vzájemné záměny faktorů je podstatou substitučního procesu.  Problematika záměny a výběru nejvhodnější kombinace faktorů (optimalizační metody) je v zemědělství velmi důležitá. Graficky lze záměnu faktorů vyjádřit pomocí izokvant - izoprodukčních křivek. Vychází z dvoufaktorových P - funkcí. Izokvanty spojující stejnou úroveň produkce při různé kombinaci faktorů. 

dvoufaktorová P-funkce má tvar:

y = f(x1, x2)

symbolický zápis izokvatové funkce: 
x1 = g(x1 // y = konst.)

Poměr v jakém se faktory zaměňují je vyjádřen mezní mírou záměny faktorů (MMZF) –představuje, o kolik klesne x2 , zvýší-li se o jednotku x1 beze změny v produkci. Přesný výpočet spočívá v derivaci.
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Mohou nastat 4 typy kombinace faktorů:

a) neměnná – nelze faktory zaměňovat, pro výrobu je možná pouze jediná kombinace. MMZF není definována.

b) měnlivá s konstantní záměnou – množství jednoho faktoru se zvyšuje a druhého snižuje. Jedná se o vzájemnou zastupitelnost faktorů, ale poměr záměny zůstává stejný. 

c) měnlivá s různou mírou záměny –  jednoho faktoru ubývá rychleji než přibývá druhého a naopak.

i. rostoucí míra záměny – jeden faktor ubývá rychleji než roste druhý faktor, izokvanta je konkávní

ii. klesající míra záměny – jeden faktor ubývá pomaleji než roste druhý faktor, izokvanta je konvexní

d) kombinace s pozitivní mírou záměny – nedochází k substituci faktorů, 
s růstem jednoho se zvyšuje i druhý (komplementarita).

Racionální a neracionální záměna faktorů

V soustavě izokvant lze spojit body se stejnou MMZF. Tyto spojnice jsou izokliny. Izokliny s MMZF = 0 se nazývají hřebenové křivky. Rozdělují soustavu na 3 úseky:

· vně hřebenových křivek – iracionální úsek, MMZF > 0, úsek komplementarity, zvýšením jednoho faktoru se zvýší i druhý, tzn., že stejná produkce je dosahována při zvyšujícím se použití obou faktorů.

· uvnitř hřebenových křivek – racionální úsek, MMZF < 0, úsek substituce, použitím jednoho faktoru se šetří druhý. 

Minimalizace nákladů lze dosáhnout, jestliže cena úbytku faktoru nahrazovaného se rovná ceně přírůstku faktoru, kterým je jiný faktor nahrazován.
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7. Produkce, výnosy, hospodářský výsledek, cash flow a jejich užití. Faktory ovlivňující jejich velikost. Optimalizace a substituce.

VÝSLEDKY VÝROBY

Při vyjadřování výsledků výroby se používá specifické ekonomické kategorie. K označení naturálních výsledků výroby se používá kategorie produkce, příp. produkt. K označení peněžních výsledků výroby se používá kategorie výnosy, příp. výkony.

V zemědělství se používají 4 kategorie k vyjádření naturálních výsledků výroby:

1. hrubá produkce (HP) - souhrn všech vyrobených produktů (výkonů) v daném roce bez ohledu na jejich další užití:

a. HP odvětví – pšenice, obilovin, RV, ŽV, chovu skotu adt.
b. hrubá zemědělská produkce – souhrn všech produktů zem. povahy a je tvořena HP RV a HP ŽV
c. hrubá nezemědělská produkce – souhrn výrobků v přidružené, pomocné a jiné výrobě či službách
d. celková hrubá produkce – součet hrubé zemědělské a nezemědělské produkce
Každá kategorie se vyčíslí jako souhrn výrobků (výkonů) vynásobený jejich stálou cenou. Část HP (20 – 25 %) v zemědělství se vrací zpět do výrobního procesu k další spotřebě – podnikový meziprodukt (PMP) (vlastní krmiva, statková hnojiva, steliva, osiva apod.). PMP zemědělské povahy a dále PMP nezemědělské povahy (výkony pomocných odvětví, investice poříz. vlastní prací) v souhrnu znamená vnitropodnikový obrat.

PMP se člení na:

· část reprodukující počáteční zásobu PMP (krmiva spotřebovaná v zimním období)

· část spotřebovanou v běžném roce (krmiva vyrobená a hned spotřebovaná)

· přírůstek (úbytek) PMP – rozdíl mezi počáteční a konečnou zásobou

· celková roční spotřeba PMP – počátecní zásoba + vyrobený PMP v daném roce - konečná zásoba
2. Výsledná produkce (VP) – souhrn všech produktů (výkonů) vyrobených v podniku, nezahrnuje PMP. Opět lze rozlišit VZP, VNP, CVP. Podle konečného užití se VP člení na 3 části:

a. tržní produkce - část produkce určená k realizaci na trhu. Členíme ji na zemědělskou TP, nezemědělskou TP a celkovou TP.

Rozhodující význam v zemědělství má tržní zemědělská produkce, která v poměru k HzP udává tržnost zemědělství. Ta nemusí být shodná s tržní schopností (potenciální možnost podniku prodat všechny své výrobky na trhu po zabezpečení úrovně výrobní i nevýrobní spotřeby a stavu zásob PMP).

b. naturální nevýrobní spotřeba – část produkce, která opouští výrobní proces, ale neopouští podnik (nestává se zbožím). Je použita buď k osobní spotřebě vlastníka nebo zaměstnanců, nebo ke kolektivní spotřebě (např. společné stravování).
3. Vlastní produkce (VlP) – souhrn produktů (výkonů) vyrobených v daném roce 
v podniku pouze z vlastních zdrojů. Zjistí se, odečeteme-li od VP mezipodnikový meziprodukt (MMP). Jedná se o zemědělské produkty, které jsou předmětem koupě a prodeje mezi zem. podniky (nákup osiv, zvířat).

Souhrn VlP zemědělských podniků představuje finální (výslednou) produkci zemědělství. Na jejím základě pak lze hodnotit úroveň soběstačnosti země v zemědělských výrobcích. Rozeznáváme:


a) vlastní zeměd. produkci – VZP – spotřebovaný MMP

b) celkovou vlastní produkci – CVP – spotřebovaný MMP

c) vlastní nezemědělská produkce – totožná s výslednou nezemědělskou produkcí, protože MMP nezemědělského charakteru neexistuje

4. Čistá produkce (ČP) – část produkce, která je vytvořena pouze prací pracovníků podniku, bez přispění podniků jiných odvětví NH. Stanoví se z VlP odečtením všech spotřebovaných faktorů nezem. povahy, které podniky nakoupily od ostatních odvětví. Představuje příspěvek zemědělství k tvorbě reálného HDP a je základem přidané hodnoty. Opět rozlišujeme ČP zemědělskou, ČP nezemědělskou a celkovou ČP.

Hospodářský výsledek

Představuje rozdíl mezi celkovými výnosy a náklady podniku za určité období. Je nejdůležitějším ukazatelem výsledku hospodaření. Při kladném rozdílu - zisk, při záporném rozdílu - ztráta. Pro jeho zjištění se náklady a výnosy dělí do 3 skupin:

1. provozní - souvisí s pravidelně se opakující podnikatelskou činností a mají vzájemnou časovou a věcnou souvislost,

2. finanční - představují finanční operace,

3. mimořádné - jednorázové, neopakující se, nepravidelné (reorganizace, změny 
v oceňování apod.).

Z tohoto pohledu pak lze rovněž rozlišit různé úrovně zisku: 

· provozní zisk – rozdíl mezi výnosy a náklady, které bezprostředně souvisí s předmětem činnosti podniku.
· finanční zisk – rozdíl mezi finančními výnosy a náklady.

· zisk z běžné činnosti podniku – provozní zisk upravený o HV z finančních operací. Vyjadřuje v podstatě výdělkovou schopnost podniku.

· mimořádný zisk - z mimořádné činnosti.

· čistý zisk - zisk z běžné činnosti + zisk z mimořádné činnosti - placená daň z příjmů.

· nerozdělený zisk - čistý zisk snížený o vyplacené dividendy a podíly.

Zisk je finančním zdrojem pro další podnikání, zvyšuje kapitál podniku, stimuluje, charakterizuje úroveň hodpodaření a zvyšuje prestiž, lze využít pro analýzy a kontroly.

Cash - flow

Odráží přírůstek či úbytek peněžních prostředků (příjmy – výdaje). CF má určité přednosti:

· časové i hodnotové vyjádření změny pohotových peněžních prostředků,

· vyjadřují přírůstek vlastních zdrojů,

· jsou kritériem efektivnosti kapitálové obnovy a úrovně obratu kapitálu,

· vyjadřuje míru výnosu podnikového kapitálu a slouží jako kritérium pro investiční rozhodování,

· není ovlivněn metodou odepisování.

Způsoby výpočtu CF

· přímá metoda – uspořádané skupiny peněžních příjmů a výdajů.

· nepřímá metoda – vychází z HV a upravuje ho o nepeněžní operace, neuhrazené náklady a výnosy minulých a budoucích účetních období a o položky příjmů a výdajů souvisejících s investiční a finanční činností.

Obě metody rozlišují 3 oblasti činnosti - provozní, investiční a finanční.

	Provozní činnost
	Investiční činnost
	Finanční činnost

	+ čistý zisk
	+ úbytek stálých aktiv
	+ čerpání nového úvěru

	+ odpisy
	- přírůstek stálých aktiv
	- splátky úvěru

	+ úbytek zásob a pohledávek
	+ prodej majetkových účastí
	+ vydání nových obligací

	- přírůstek zásob a pohledávek
	- nákup majetkových účastí
	- splátky obligací

	- úbytek závazků
	
	+ emise akcií

	+ nárůst závazků
	
	- výplata dividend


OPTIMALIZACE A SUBSTITUCE

· Optimalizace

Stanovení optimální úrovně použití faktorů, jak se budou měnit a jak se bude měnit produkce (minimalizace N).

Racionální úsek může být dosti rozsáhlý a při dělitelných faktorech představuje nekonečné množství racionálních kombinací. Negativní MMZF tudíž ještě neznamená optimální kombinaci faktorů. O ekonomické efektivnosti bude tedy rozhodovat též hodnotová stránka, tj. poměr cen jednotlivých faktorů. 

K minimalizaci N dochází v racionálním úseku a právě tehdy, rovná-li se cena úbytku jednoho faktoru ceně přírůstku druhého. To znamená, že minimálních N bude dosaženo, bude-li MMZF rovna zápornému obrácenému poměru jejich cen. 
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Graficky lze tuto kombinaci znázornit pomocí izonákladové funkce a odpovídající izokvanty. Izonákladová funkce představuje veškeré kombinace faktorů, které při cenách Cx1 a Cx2 vyžadují stejný náklad. Potom v bodě, kde se izonákladová funkce dotýká příslušné izokvanty leží hledaná kombinace faktorů.

· Substituce 

Podstatou substituce je možnost a skutečnost vzájemné záměny výrobních faktorů. Při zvyšování použití jednoho faktoru se použití druhého snižuje a naopak. Dochází tak k jejich vzájemné záměně, substituci.

· Komplementarita

Opak substituce. Zvýšení použití jednoho faktoru vede ke zvýšení použití druhého.

8. Financování podniku, běžné a mimořádné financování. Metody hodnocení finanční situace podniku.

Zajišťování potřebných peněžních prostředků a kapitálu, jejich optimální diverzifikace a užití z hlediska podnikových cílů je hlavní náplní finanční činnosti podniku. Finance zahrnují 3 vzájemně spjaté okruhy – peněžní a kapitálové trhy, investování, podnikové finance.

Zásady při financování

· zřizovací a oběžný kapitál v přiměřeném množství

· vlastní a cizí kapitál v určitém vzájemném poměru

· o financování vlastním a cizím kapitálem rozhoduje rentabilita podniku

· udržování a obnovování majetkových součástí jakož i ostatní náklady na výrobu se mají financovat z běžných výnosů, nové investice se mají financovat novým kapitálem

· krátkodobé úvěry se mají splácet z běžných výnosů, dlouhodobé úvěry ze zisku

· zisk podniku je rozhodujícím ukazatelem pro investiční činnost a úvěrové transakce

Způsoby financování podniku

1. dle původu kapitálu – financování vlastním a cizím kapitálem
a. vlastním kapitálem – akcie, podíly

b. cizím kapitálem  - úvěry, obligace, leasing 

2. dle způsobu opatřování – financování interní a externí
a. interní – zisk (samofinancování), dlouhodobé rezervy

b. externí – úvěry, dotace, leasing, podílové akcie

3. dle účelu – financování běžné a mimořádné
a. běžné – nákup materiálu, paliva, energie, výplata mezd, nájemné

b. mimořádné – při zakládání, rozšiřování, spojování, sanaci nebo likvidaci podniku

4. dle rozsahu – financování celkové a dílčí

5. dle obsahu – financování pravé a nepravé
a. pravé – rozšíření kapitálu podniku

b. nepravé – přeměna majetku v peníze

Běžné financování podniku

Běžné financování podniku tvoří běžné financování investic s běžným financováním provozu. Předmětem financování jsou výdaje a náklady, zdrojem příjmy a výnosy.

Vlastní finanční zdroje

· dlouhodobé – základní kapitál, rezervní fond, fondy ze zisku (zákonné, dobrovolné, kapitálové fondy), emisní ážio.

· krátkodobé – nerozdělený zisk, cash-flow.

Cizí finanční zdroje

· dlouhodobé – dlouhodobé bankovní úvěry, obligace, sanační úvěr.

· krátkodobé – krátkodobé bankovní úvěry, obchodní úvěr, nezaplacené mzdy, nezaplacené daně, výdaje příštích období.

Další možnosti financování

· leasing – uživatel najímá zboží na předem stanovenou dobu a za pevně dohodnuté poplatky:

· operativní – na relativně krátkou dobu, nezakládá právo na koupi pronajímaného zařízení

· finanční – dlouhodobý pronájem, vlastnické právo přechází po ukončení nájmu na nájemce

· faktoring – odkup krátkodobých pohledávek 

· forfaiting – odkup středně a dlouhodobých pohledávek specializovanou finanční institucí, zajištění vhodnými úvěrovými nástroji

Běžné financování provozu

Spočívá ve financování oběžných aktiv (zásoby, pohledávky, finanční majetek). Zjištění kapitálové potřeby pro financování oběžného majetku je obtížnější. Hovoříme o financování a řízení pracovního kapitálu, které má dva úkoly:

· určit potřebnou výši každé položky oběžných aktiv,

· určit, jakým způsobem oběžný majetek financovat.

Určení potřebné výše oběžných aktiv se realizuje pomocí tzv. obratového cyklu peněz – doba mezi platbou za nakoupený materiál a přijetím inkasa z prodej výrobků. Skládá se z:

· doby obratu zásob – průměrná doba od nákupu materiálu do jejich prodeje

průměrná zásoba

-----------------------

     tržby / 360

· doby obratu pohledávek (doba inkasa) – doba, která uplyne od fakturace výrobků do dne inkasa

 pohledávky

----------------

  tržby / 360

· doby odkladu plateb – doba mezi nákupem materiálu a práce a platbou za ně.

    závazky

------------------

denní nákupy

Obratový cyklus peněz se vypočte jako součet doby obratu zásob a doby inkasa a odečtě se doba odkladu plateb. Čím je kratší, tím méně pracovního kapitálu podnik potřebuje.

K financování oběžného majektu jsou využívány vlastní i cizí zdroje, tj. bankovní úvěry, krátkodobé CP, obchodní úvěry.

MIMOŘÁDNÉ financování podniku

· Sanace podniku – ozdravení podniku 

· skončí-li bilance podniku ztrátou – prodejem části movitého nebo nemovitého majektu, případně snížením základního kapitálu

· je-li podnik přeinvestován – prodejem nadbytečného majetku

· je-li podnik překapitalizován – vrácením kapitálu akcionářům nebo podnikateli

· má-li podnik nedostatek vlastního kapitálu – novým vkladem podnikatele nebo společníků

· Fůze – splynutí, sloučení

· horizontální fůze – sloučení podniků téhož oboru

· vertikální fůze – sloučení různých podniků, ale vzájemně závislých oborů

· konglomerátní fůze – spojení odlišných na sobě nezávislých podniků

· splynutí zárověn s likvidací

· splynutí bez likvidace
· Likvidace podniku
· likvidace materiální – přeměna majetku v peníze, kterými se uhradí závazky podniku

· dobrovolná

· nucená – konkurzní řízení

· likvidace formální – podnik zaniká jako samostatná hosp. jednotka, ale jeho majetková podstata zůstává stejná

METODY HODNOCENÍ FINANČNÍ SITUACE PODNIKU – FINANČNÍ ANALÝZA

Komplexně vyjádřit finanční situaci podniku, zobrazit vývoj hospodaření, najít příčiny daného stavu.

Techniky používané ve finanční analýze

· analýza poměrových ukazatelů (likvidity, zadluženosti, aktivity, rentability)

· analýza soustavy poměrových ukazatelů (pyramidální rozklad, Altmanův model finanční tísně)

· analýza procentního rozboru

· poměrová analýza

Analýza poměrových ukazatelů

Podklady pro analýzu poměrových ukazatelů tvoří účetní výkazy – rozvaha, výkaz zisků a ztrát.

· ukazatele rentability
1. Rentabilita vloženého kapitálu (ROI – return on investment)

ROI = zisk / investovaný kapitál   

Ukazatel slouží k měření efektivnosti dlouhodobě investovaného kapitálu. Vyjadřuje, kolik Kč zisku připadá na 1 Kč dlouhodobých zdrojů.

2. Rentabilita úhrnných vložených prostředků (ROA – return on assets)

ROA = zisk / aktiva 

Jedná se o základní měřítko rentability. Jedná se v tomto smyslu o nejkomplexnější ukazatel. Měří, jaký efekt připadá na jednotku majetku zapojeného do podnikatelské činnosti.

3. Rentabilita vlastního jmění (ROE – return on equity)

ROE = zisk / vlastní jmění    

Měří výnosnost vlastního kapitálu, tj. kolik zisku připadá na 1 Kč vlastního jmění.

4. Rentabilita tržeb (ROS – return on sales)

ROS = zisk / tržby    

· ukazatele likvidity – schopnost firmy uspokojit své splatné závazky

1. Běžná likvidita (current ratio) = oběžná aktiva / krátkodobé dluhy

2. Rychlá likvidita (quick ratio) = (oběžná aktiva – zásoby) / krátkodobé závazky

· ukazatele zadluženosti – v jakém rozsahu podniku užívá k financování dluhu

1. Zadluženost I. (debt equity) = dlouhodobé dluhy / vlastní jmění,

2. Zadluženost II. (debt ratio) = celkové dluhy / celková aktiva,

3. Úrokové krytí (interest coverage) = EBIT / úroky.

Ukazatele likvidity a zadluženosti jsou ukazately finanční situace podniku.

· ukazatele aktivity – jak efektivně podnik hospodaří se svými aktivy

1. Obrat stálých aktiv = tržby / stálá aktiva

2. Obrat oběžných aktiv = tržby / oběžná aktiva

3. Obrat celkových aktiv = tržby / celková aktiva

4. Obrat zásob (inventory turnover) = tržby / zásoby

5. Obrat pohledávek (average collection period) = tržby / pohledávky

6. Průměrná doba inkasa = pohledávky / (tržby / 360)

9. Technologické a ekonomické charakteristiky základních odvětví RV (obiloviny, olejniny, okopaniny) a jejich mezinárodní komparace.

· OBILOVINY

Obiloviny (pšenice, ječmen, oves, žito, tritikale, pohanka, proso) zaujímají klíčové postavení v zem. výrobě v mírném pásmu. Jsou součástí výroby každého klasického zem. podniku.

· zaujímají 40,3 % z produkce RV a 18 % z HZP, 50 – 55 % z výměry orné půdy (z toho polovina pšenice), poslední období je charakterizováno stagnací ploch mimo ploch pšenice, vytlačovány z důvodů nízké poptávky oves, žito, tritikale

· výnosy v průměru za celou skupinu 4 t/ha, pšenice ozimá 4,5 t/ha, ječmen 4 t/ha, faktory ovlivňující velikost výnosu a kvalitu:

· správná rajonizace výroby

· odrůdová skladba – dostatečně široká, po vhodném výběru použitelná ve většině oblastí a výkonností srovnatelná s vyspělými státy. Výnosový potenciál 8-10 tun. Jeho využití v praxi je ale v ČR nízké, zatímco vyspělé státy ho využívají na 60 až 70%. Hlavní příčinou jsou nedostatky v agrotechnice.

· pěstební technologie – teoreticky zvládnuta na velkovýrobní úrovni. Problémy: špatné zařazení v rámci osevního postupu, špatné podmínky při setí, rostoucí zaplevelenost pozemků, choroby a škůdci.

· výživa rostlin – otázka vlastní dávky hnojiv na ha a její struktury. 

ČR (96-98) 
hnojiva/ ha o.p.:
průmyslová  95 kg
statková 87 kg

EU 15 (96-98)



průmyslová 174 kg
statková 149 kg

· ochrana rostlin – ztráty chorobami a škůdci se odhadují na 15-20%

· mechanizace – poměr ceny produkce a ceny vstupů v této oblasti je pro zemědělce nepříznivý a obnova strojového parku probíhá pomalu.

· užití je velmi široké – výživa lidí (20 – 25 % z celkové nabídky), spotřeba v hodnotě mouky 110 – 115 kg/obyv/rok s mírným nárůstem, krmivářské účely (60 % z nabídky), dříve 2/3, ale díky poklesu stavů hodpodářských zvířat je pokles, průmyslové zpracování hlavně pšenice, ječmen, tritikale, hlavními výrobky jsou líh, škrob, jsou podporovány řadou dotací k využití obilovin pro nepotravinářské účely, ZO má kladné saldo hlavně díky slad. ječme.

· náklady v průměru 10 – 15 tis. Kč/ha, ječmen, oves, žito kolem 10 tis. Kč/ha, pšenice ozimá 14 tis. Kč/ha, kukuřice na zrno 22 tis. Kč/ha, obiloviny s výjimkou kukuřice patří mezi plodiny s nízkým nákladem na hektar ve srovnání s ostatní částí RV, patří k rentabilním plodinám, spotřeba práce na hektar v průměru 6 – 7 hodin – nízký podíl mzdových nákladů, dáno komplexně vyřešenou mechanizací všech pěstebních, sklizňových i posklizňových operací

· CZV u pšenice potravinářské činí 4 000 Kč/t, ječmen sladovnický 3 800 Kč/t, ječmen krmný, oves, pšenice krmná 3 000 Kč/t

· u potravinářské pšenice provádí stát regulaci pomocí SZIF, který stanovuje garantovanou cenu, množství nakupované pšenice a její kvalitativní paramety – pokud je dostatek pšenice, stát provede intervenční nákup a po jeho skončení ( cena pod cenu garanční

Světová komparace

· světový trh zahrnuje pšenici, rýži, ječmen, žito, oves, kukuřici, čirok, proso. Celkem se vyprodukuje 2 miliardy tun obilovin ročně. Rozsah světového obchodu z toho činí 
12 - 14% (nejvíce pšenice a kukuřice).

· podíl obilovin na zem. půdě činí ve světě 14 %, 52 % na o. p. Výnos obilovin činí 
v průměru 2,7 t/ha, EU 4,8 t/ha.

· Pro světovou cenu jsou určující kotace na burzách v Chicagu, New Yorku a Winipegu. Na hlavních evropských burzách (Paříž, Londýn, Rotterdam) je cena kukuřice obvykle vyšší než cena pšenice.

· Evropa jede na vyrovnanou spotřebu, nemá vysokou nadprodukci. Na obiloviny je v rámi SZP EU vypracován tržní řád. Jeho ústředním prvkem je intervenční cena 4 335 Kč/t obilovin, kvalitativní znaky jsou nižší než v ČR, k realizační ceně dostává zemědělec kompenzační platby, tj. pevně stanovené částky za tunu za rok; regulace dovozu – horní hranice cen 1,55 násobek intervenční ceny; vývoz – refundace z agrárního rozpočtu EU při nižší zahraniční ceně, je-li cena vyšší, tak je vývoz zdaněn.

· Olejniny

Skupina plodin, která má na trhu v současné době dobré hospodářské uplatnění především v podobě technického užití (oleje, mazadla, bionafta, kosmetika, fakmacie atd.). Převážnou část ploch zaujímá řepka, pak slunečnice, hořčice, mák, len olejný a soja.

· zaujímají 11,6 % z produkce RV (z toho řepka 8,4 %) a 5 % z HZP, 11 % z výměry o. p.
· výnosy v průměru 2,2 t/ha, řepka 2,5 t/ha, ovlivňují je:
· řepka – genetický potenciál 8 t/ha, v ČR možné využít až na 60 %, využívat hybridní odrůdy, dávat přednost pěstování OO typů, zlepšit výživu (vyžaduje animální hnojení 50 kg N/t výnosu semene), předsklizňové ošetření přípravky, hranice ekonomické efektivnosti 3 t/ha
· hořčice – správné zařazení v osevním postupu tam, kde není řepka, po sklizni je třeba zajistit okamžitou úpravu vlhkosti a čištění, hranice ekonomické efektivnosti 1,2 t/ha
· mák – genetický potenciál 3 t/ha, třeba zlepšit zapojení porostů, jejich mezerovitost, což souvisí s kvalitou osiva a kvalitní přípravou pozemku na setí, při sklizni je důležité mít dobře seřízenou techniku, hranice ekonomické efektivnosti 0,6 t/ha
· slunečnice – náročná na rajonizace, dobrá organizace porostu, dostatečně prosvětlené, řádné řazení do osevního postupu, nejdříve za 6 let, hranice ekonomické efektivnosti 2,7 t/ha
· užití – domácí spotřeba tuků (rostlinných i živočišných) 25 kg/obyv/rok, z toho rostlinné 
16 kg/obyv/rok, je to vysoká spotřeba, zpracovatelský průmysl k výrobě olejů, bionafty, ZO významné místo vedle řepky má mák a hořčice s kladným saldem, ČR je soběstačná ve výrobě řepky, máku a hořčice a olejů z nich vyrobených
· nákladovost výroby jednotlivých druhů olejnin je dosti rozdílná, pohybuje se v rozmezí 
10 – 20 tis. Kč/ha, řepka 15 tis. Kč/ha, obecně platí nízké náklady na osiva spojené s nízkým výsevkem, náročné ovšem na výživu a ochranu, spotřeba práce na hektar v průměru 5 – 7 hodin
· CZV u řepky činí 7 000 Kč/t, máku 30 000 Kč/t, hořčice 16 000 tis. Kč/t, vývoj cen 
u olejnin lze hodnotit příznivě, cena je stanovena dohodou mezi dodavatelem 
a odběratelem, Svaz pěstitelů a zpracovatelů olejnin se snaží dohodnout v rámci vertikály minimální ceny především u řepky
Světová komparace

· zvyšování produkce olejnatých semen, cca 300 mil tun (1-soja, 2-palmový olej, 3-řepka, 
4-slunečnice), největší dynamiku růstu produkce má řepka i díky zvyšujícím se výnosům

· růst ploch a produkce řepky je ovlivněn vysokým stupněm intervencionismu v EU

· ZO vzhledem k produkce činí 18 %

· plocha řepky 10 % z ploch olejnin, na produkci semen 12,5 %, na produkci olejů 15,5 %

· Okopaniny

1. Brambory (základní potravina, odrůdy velmi rané, rané, polorané a polopozdní)

· zaujímají 8 % z produkce RV a 3,5 % z HZP, 2,3 % z výměry orné půdy
· výnosy 20 t/ha, jsou slabé, ovlivňují je:
· dobrá rajonizace, kvalitní odrůdová skladba s ohledem na užití
· kvalitní sadba a její příprava (nakličování a narašování)
· organizace porostu a agrotechnika
· hnojení (vhodná kombinace organického hnojení s průmyslovými hnojivy)
· ochrana (rezistentnost odrůd a sadba z uznaných porostů) 
· skladování a tržní úprava (ztráty při skladování na hmotnosti a kvalitě)
· užití – lidská výživa především, spotřeba 80 kg/obyv/rok (do 31.8. rané od 1.9. ostatní), krmení jen málo, protože došlo ke změně v technologii krmení monogastrů, zpracovatelský průmysl k výrobě škrobů, lihů (průmyslové brambory) a potravinářské produkty, ZO vývoz je omezen, protože Evropa má brambor dost a je omezen fytosanitárními předpisy EU, produkce sadby
· poměrně velmi nákladné, průměrně 62 000 tis. Kč/ha, velmi nákladná sadba, ochrana 
a výživa rostlin, technologické náklady, spotřeba práce na hektar v průměru 35 hodin 
u konzumních brambor, u sadby 50 hodin
· CZV průměrná 2 500 Kč/t, rané 7 390 Kč/t, konzumní pozdní 5 000 Kč/t, průmyslové 
1 800 Kč/t

Světová komparace

· světová produkce stagnuje, ročně 250 – 300 mil. t , dochází k soustavnému poklesu ploch

· největší producent do objemu Polsko, nejvyšších výnosů dosahuje Holandsko, USA, Izrael

· výnosově ČR slabá ve srovnáním s vyspělými pěstitelskými státy, nestabilní výnosy, v Evropě kolem 40 t/ha

2. Cukrovka

· zaujímají 4,7 % z produkce RV, 2,6 % z výměry orné půdy
· výnosy 45 t/ha, rozhodující je produkce polarizačního cukru (výnos x dosažená cukernatost), rafinovaný cukr (výnos x dosažená cukernatost x výrobnost), odvětví stagnující, ovlivňují to:

· systém zpeněžování cukrovky

· včasná volba a řádně založený porost s vysevem na konečnou vzdálenost (dostetek jedinců, velká mezerovitost, níká zaplevelenost)

· náročná na animální hnojení i organické hnojení

· dobrá sklizeň (soustavy strojů, vhodnost, organizace)

· užití – pro zajištění domácí spotřeby stačí vyrobit 450 tis. t ročně, spotřeba cukru 
40 kg/obyv/rok, zpracovatelsků průmysl k produkci cukru, ZO vývozní subvence jsou nedostačující, ale stále je kladné saldo, se Slovenskem záporné saldo, byla zavedena dovozní kvóta v roce 1998
· velmi nákladná plodina, 40 tis. Kč/ha, nákladovost zvyšuje výživa a ochrana, dále pak výkonnost technologie
· CZV průměrná 780 Kč/t, předmět dohody mezi pěstitelem a cukrovarem při základní cukernatosti 16 %, v ČR od roku 1989 výrazný pokles cukrovarů
Světová komparace

· ve světě je nadprodukce cukru, strategická surovina, a proto se vytváří zásoby 1/3 roční spotřeby, burzovní komodita (Paříž)

· v EU je na cukrovku udělán tržní řád – systém garantovaných cen, který platí jen na množství předem stanovené produkční kvótou:

· kvóta A – odpovídá spotřebě cukru v EU, plná garance odbytu a určená min. cena

· kvóta B – odpovídá předpokládanému exportu, plná garance odbytu, min. cena je nižší

· kvóta C – otevírá se tehdy, pokud výroba překročí součet kvóty A+B – toto množství se musí vyvést za jakýchkoliv podmínek za ceny platné na světovém trhu

Ve strukruře RV došlo ke změně zastoupení skupiny plodin na orné půdě v dlouhodobém horizontu, což je dáno především:

· technologické změny v zemědělské výrobě jako celku, 

· přechod na cereální krmení monogastrů, což způsobilo pokles ploch brambor, 

· nerovnoměrný vývoj v oblasti genetického potenciálu některých druhů, 

· orientace na soběstačnost v základních druzích potravin mírného pásma => zůžení sortimentu obilovin na výnosově výkonné druhy, 

· vyšší zastoupení krmných plodin na o. p. z důvodů vyšších potřeb pro rozvoj ŽV,

· orientace na opatření snižující náročnost zemědělství i hospodářství jako celku na dovozy => rozšiřování ploch technických plodin, relativní výhodnost různých odvětví v různou dobu.

10. Technologické a ekonomické charakteristiky základních odvětví ŽV (mléko, maso) a jejich mezinárodní komparace.

Chov skotu – mléko 

Mléko a mléčné výrobky jsou nezastupitelné ve struktuře výživy obyvatelstva. Je nutné řešit zpracování mléka va výrobky s dlouhodobou trvanlivostí, tvrdé sýry a sušené mléko. Odvětví prošlo největšími strukturálními a organizačními změnami.

· skot celkem 1,7 mil. ks, z toho krávy 650 tis. ks, produkce 2,7 mld. l/rok, určena kvóta od EU na mléko ve výši 2,68 mld. l
· průměrná roční užitkovost 4 800 l/ks (genofond 5 500 - 5 800l), je ovlivněna:

· užitkovým typem krav – mléčná kráva musí mít dojivost alespoň o 20 % vyšší než kráva s kombinovanou užitkovost

· výživou a technikou krmení

· reprodukčními ukazateli chovu – nejen v ceně narozeného teleze, ale výrazně ovlivňují délku mezidobí (od otelení do otelení), která je pro nás stále problémem, neměla by být delší než 400 dní

· dlouhověkostí krav – měl by dosáhnout nejproduktivnější laktace, tj. čtvrté až šesté, souvisí s % brakování dojnic (vyřazení dojnice z chovu díky její užitkovosti, poruchám v reprodukci, zdravotním problémům či stáří)

· biologickými metodmi (embryotransfer)

· užití – domácí spotřeba představuje 2/3 produkce, pokles spotřeby mléka a mléčných výrobků, nepatrně roste spotřeb tvarohů, dost spotřeba sýrů, průměrná spotřeba mléka a mléčných výrobků 200 kg/obyv/rok, ZO vývoz představuje 1/3 produkce hlavně ve formě sušeného mléka, másla, sýrů a syrovátky, vývoz másla klesá, saldo je kladné ale snižuje se díky nedostatečným subvencím

· náklad činí 116 Kč/KD, vlastní N 8,08 Kč/l, vysoké fixní náklady, které tvoří až 60 % celkových N (odpisy technologie a zvířat), téměř třetinu nákladů představují náklady na krmiva, je třeba zdůraznit, že N/l mléka je N na KD dojnice jako hlavního výrobku, ale jako vedlejší výrobky jsou tele a mrva

· CZV 7,88 Kč/l, garantovaná cena 7,60 Kč/l (r. 2002), po r. 1992 bylo mléko 1. komoditou, u které byla odbourána záporná daň z obratu – výrazný nárůst cen

· mléko patří do regulovaných výrobků, zásahy SZIF jsou v podobě vývozních subvencí při splnění kvalitativních podmínek (tuky, bílkoviny, tukuprostá sušina)

Světová komparace

· klesá výroba díky poklesu stavů i užitkovosti v reformních zemích, ale i v EU, v ostatním světě produkce dále roste, ale menším tempem

· průměrná užitkovost v EU 4 500 l/ks, Holandsko 6 000 l/ks

· Mezinárodní mlékařská konfederace (Brusel 1903 – CR od 1922)–produkce 531 mld. l

· zahraniční obchod mléčnými výrobky přestavuje 11% světové produkce (Austrálie, Nový Zéland, USA, EU)

· světové ceny klesají, 90. léta krize

· EU kvótní systém od 1984, doplněný opatřeními v oblasti cen, intervencí a subvencí, licence na dovoz i vývoz, na dovozy se vztahují importní kvóty

Chov skotu – maso

· hlavním předpokladem výroby hovězího masa je produkční základna jatečných zvířat a jejich růstová schopnost, odvětví s nejdelším produkčním cyklem v ŽV
· průměrný denní přírůstek 0,8 kg/KD, poměrně nízký, ovlivněn:
· plemennou příslušností zástavových zvířat – převládá potomstvo s kombinovanou užitkovostí, pak jsou specializovaná mléčná plemena, pak ostatní
· zdravou populací
· kvalitní krmnou dávkou – založená především na objemných krmivech
· zemezení ztrát
· užití – produkce stále klesá, nabídka s poptávkou jsou značně nevyrovnané, spotřeba činí v průměru 10 kg/obyv/rok, ZO s dosavadními výsledky produkce je vyloučen, lze však počítat s exportem živého zástavového skotu, kde je kladné saldo
· nákladovost se dělí do kategorií – telata od odstavu do 6 měsíců (50 kg – 200 kg), N zpravidla nejvyšší, 35 Kč/KD, nízký denní přírůstek 0,7 kg/KD, mladý chovný skot (odchov jalovice od 6. měsíce do konce 5. měsíce březosti), 27 Kč/KD, výkrm býků (od 6. měsíce do jatečné zralosti), 30 Kč/KD, zpravidla do 500 kg, někdy 750 kg, stáří 1,5 – 2 roky
· CZV 40 Kč/kg ž. h. za býka, 27 Kč/kg ž. h. za krávu, zpeněžování na pevno v živém (platí se za ž. h. po srážkách za nakrmenost) nebo na pevno v mase (za množství získaného masa), EU dle EUROP dle zmasilosti a protučnělosti
Světová komparace

· produkce stagnuje, místem poklese je v zásadě Evropa – transformující se ekonomiky 
a země EU jako důsledek obavy BSE

· obchodní válka mezi EU a USA ohledně dovozu masa z USA (použito hormonálních přípravků)

· EU – intervenční ceny klesají, prémie na voli, býky, krávy bez tržní produkce mléka

CHOV PRASAT

V chovu prasat a výrobě vepřového masa má ČR dlouhodobě vytvořené předpoklady pro konkurenceschopnou výrobu a lze ji řadit k chovatelsky vyspělým státům.

· zaujímají 1/3 z produkce ŽV, 17 % na HZP
· 4 mil. ks prasat, z toho 320 tis. prasnic
· produkční ukazatele v chovu prasat

· hrubá natalita (počet narozených selat na prasnici za rok)

19,3 ks

· čistá natalita (počet životaschopných selat na prasnici za rok)
17,5 ks

· úhyn selat







9,4 %

· přírůstek na KD






0,6 kg

· hmotnost jatečného kusu





115 kg


ovlivněny:

· genetickou úrovní a zdravím zvířat

· rychlé připouštění po odstavu – vede ke zkrácení mezidobí

· doba odstavu – optimální v 21 – 35 dnech

· % zabřezlých prasnic po 1. inseminaci – počet reprodukčních cyků prasnice, u nás 2,2, ale lze ho zvýšit na 2,5

· dlouhověkost prasnice - % brakování u nás 30 – 45 %

· počet živě narozených selat

· užití – spotřeba 40 kg/obyv/rok, ZO export pouze při řešení sezonních výkyvů
· nákladovost – chov prasnic, 53 Kč/KD, nejvyšší, neboť jde o reprodukční část odvětví, ovlivněno cenou krmné směsi, inseminačními dávkami, odpisy atd., předvýkrm, 10 Kč/KD, nejnižší, více jak ze ¾ tvořen nákladem na krmiva, výkrm, 17 Kč/KD, taktéž ze ¾ tvořen N na krmiva, vlastní náklad na kg ž. h. činí 35 Kč ( CENOVÁ RETARDACE – ceny vstupů jsou vyšší než ceny výstupů (nebo-li náklady na odchov prasete je vyšší než jeho výkupní cena)
· CZV velmi kolísá, kolem 32 Kč/kg ž. h., ale v poslední době byly obrovské výkyvy – AGROPORK vykupoval jen za 26 Kč letos, ale už byla opět zvýšena cena tuším na 32 nebo 34 Kč, zpeněžování na pevno v živém a na pevno v mase
Světová komparace

· produkce dosti plynule roste, hlavně v rozvojových zemích Asie

· zahraniční obchod 3 mil. tun

· čistí exportéři – Kanada, Čína, Dánsko, Belgie, Holandsko

· čistí importéři – Německo, Itálie, Rusko, Japonsko

· EU – každoročně stanovená základní cena, prémie pro soukromé skladování, exportní subvence

CHOV DRŮBEŽE

Hlavní význam chovu je v produkci vajec, masa, krve a peří.

· zaujímají 1/5 z produkce ŽV, 10 % na HZP (výroba jetečné drůbeže i výroba vajec)
· 29 mil. ks drůbeže celkem
Produkce vajec
· výroba vajec za rok 3,6 mld. ks, snáška 281 ks/rok na slepici, ovlivněna:
· technologií chovu nosnic – hluboká podestýlka nebo klece, klece jsou ekonomičtější
· zdravotním stavem hejna
· kvalitou krmiv – na 1 kg vaječné hmoty je třeba 2,5 kg krmiva, což je min. o 10 % více než v chovatelsky vyspělých zemích
· velikostí a kvalitou produkce
· užití – spotřeba vajec přes 300 ks/obyv/rok, ZO saldo je kladné s vejci
· náklad na maso 1100 Kč/1000 KD, náklad na vejce 150 Kč/100 ks, nízký podíl pracovních nákladů díky vysoké automatizaci, nejvyšší položku tvoří krmiva a odpisy

· CZV 2 Kč za vejce

Produkce masa

· brojlerová kuřata ¾, krůty 12 %, slepice 8 %, vodní drůbež (kachny, husy) 6 %

· úroveň výkrmu sledována ukazateli (čísla jsou uváděna pro kuřata):

· dobou výkrmu







· spotřebou krmiv na kg hmotnosti


2 kg

· % úhynu

· hmotností při vyskladnění 



ve stáří 6 týdnů
· podílem produkce zařazení do I. třídy jakosti

dále výkrm krůt, kachen, hus
· užití – spotřeba masa 22 kg/obyv/rok, ZO saldo je záporné rod roku 1995
· náklad na maso 1000 Kč/1000 KD, nízký podíl pracovních nákladů díky automatizaci, rozhodující jsou krmiva a zástavový materiál, dále odpisy a rychlost obratu, vlastní náklad na kg ž. h. by neměl přesáhnout 26 Kč
· CZV 27 Kč/kg, vysoké sezónní kolísání

11. Podmínky, konstrukce a rozbor produkčních a nákladových funkcí v rámci vybraných odvětví či komoditních agregátů.

ANALÝZA PRODUKCE A NÁKLADŮ – PRODUKČNÍ EKONOMIKA

Výrobní proces představuje přeměnu výrobních faktorů ve výsledky výroby (produkty). Jedná se tedy o vztahy:

· faktor
–
produkt

· faktor
–
faktor

· produkt
–
produkt

· produkt
–
faktor

Vztah FAKTOR - PRODUKT

Sleduje funkční závislost mezi produkcí a produkčními faktory pomocí produkční funkce. Produkční funkce poskytují informace o množství předpokládané výroby v závislosti na množství použitých faktorů. Využití produkčních funkcí spočívá v optimalizace podnikatelského rozhodování o rozsahu a struktuře produkce a množství výrobních faktorů.

Kategorizace produkční funkce 

1) dle počtu faktorů

- jednofaktorová
y = f(x)

 





- vícefaktorová
y = f(x1 ,x2 ,x3, ....... xn )     
2) dle faktoru času  

- statická


- dynamická

3) dle stupně agregace 
- mikroekonomická (výrobní proces jedné jednotky)


- makroekonomická (výrobní proces odvětví, NH)

4) dle počtu F a času 
- krátkodobé (1F)


- dlouhodobé (více F)

Typy vztahů mezi faktory a produkcí

· konstantní – každá další vynaložená jednotka nákladů přinese stejné množství produkce, lineární závislost.

· progresivní – každá další vynaložená jednotka nákladů přinese zvýšení přírůstku produkce, nelineární závislost (exponenciální, logaritmická, mocninná, kvadratická).

· degresivní – každá další vynaložená jednotka nákladů přinese snížení přírůstku produkce, nelineární závislost (kvadratická, odmocninná, mocninná, inverzní exponenciální).

· progresivně-degresivní – rychlejší růst výroby v počátečním období a pozdějším snižování přírůstku při vysovké koncentraci faktoru (polynomní fukce třetího stupně).

Charakteristiky produkční funkce       

· jednotková produkce – množství produkce připadající v průměru na jednotku nákladu

jP= Y / X

· lineární produkční funkce – konstantní jP

· progresivní produkční funkce – rostoucí jP

· degresivní produkční funkce – klesající jP

· progresivně-degresivní produkční funkce – jP nejprve roste, pak klesá

· mezní produkce – vyjadřuje přírůstek produkce na jednotku přírůstku nákladu 

mP = (Y / (X = dY / dX

· produkční pružnost – vyjadřuje relativní změnu produkce v % v závislosti na relativní změně faktoru o 1%

 
bodová pružnost 

Pp    = ((Y*X)/((X*Y) = mP/jP







   Y2 - Y1
                                              

   Y2 +Y1
           dY  

 
oblouková pružnost 

Pp    =
---------------     =     -----      
(X ( 0          
                                              

    X2-X1 
       dX  
                                              

    X2+X1
Pp > 1

pružná výroba (1% ve faktoru přinese změnu produkce >1%), produkční funkce bude progresivního typu, mP bude většinou (, jednoznačně bude ( jP, mP>jP

Pp < 1

nepružná výroba (1% ve faktoru přinese změnu produkce ( 1%), produkční funkce bude degresivního typu, mP i jP budou (
Pp < 0

neracionální stadium
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Racionální a neracionální stadia produkce

1. stadium – neracionální – od počátku do úrovně maxima jP, Pp > 1, nedochází k optimálnímu využití výrobní kapacity a nedává možnost maximalizovat výrobu, výroba je velmi nákladná

2. stadium – racionální – od maxima jP do bodu nulové mP, 0 < Pp < 1, celková produkce stoupá a stoupá také využití stálých faktorů, pouze zde může být uplatněn princip maximalizace zisku (kriterium optimality)

3. stadium – neracionální – negativní mP, Pp < 0, využití sice všech faktorů, ale mP je negativní

Kritérium optimality – maximalizace zisku

derivace funkce    dy/dx = Cx/Cy

Maximálního zisku lze dosáhnout tehdy, když hodnota přírůstku faktoru 

bude rovna hodnotě přírůstku produktu.

Aplikace produkčních funkcí v zemědělství

· Liebig – zákon minima – vztahy stupňováných dávek hnojiv a výnos plodin; produkční funkci znázorňoval jako lineární vzestup výnosů v závislosti na množství dodávaných živin do doby, než další růst výnosu ovlivní jiný faktor, který se nachází v minimu.

· Mayer – rozšířil zákon minima na všechny vzrůstové faktory.

· Mitscherlich – vyjádřil vztah faktor – produkt ve tvaru křivky, která vyjadřuje klesající tempo přírůstku výnosů při postupném zvyšování faktoru. Vhodná pro zkoumání vlivu hnojení.

· Spillman – podobná produkční funkce jako u Mitscherlicha.

Konstrukce produkčních funkcí

1. shromáždění podkladových údajů

a. volba proměnných – vyjadřovat nejvýznamnější vliv kaktorů

2. vyčíslení prdukčních funkcí

a. volba nejvhodnějšího typu funkce

b. konstrukce modelu – jednorovnicový systém nebo systém simultánních rovnic

c. volba metody – nejpoužívanější metodou odhadu parametrů je metoda nejmenších čtverců

3. rozbor odvozených závislostí

a. statistické charakteristiky produkční funkce - těsnost závislosti (koeficient nebo index korelace), testy významnosti regresního odhadu

b. ekonomické charakteristiky produkční funkce – odvodit a posoudit:

i. funkci jP

ii. funkci mP

iii. elasticitu

iv. extrémy funkcí

v. rozdělení produkční funkce na racionální a neracionální stadia

vi. optimalizační propočty

Vztah PRODUKT – FAKTOR

Inverzní vzth produkční funkce a vyjadřuje průběh nákladové funkce. Rozeznáváme 3 (4) typy nákladových funkcí:

· lineární – shoduje se s lineární produkční funkcí, nemění se mezní náklad

· konkávní – funkce degresivního typu, klesající průběh mezních nákladů

· konvexní – funkce progresivního typu, rostoucí průběh mezních nákladů

· degresivně-progresivní – odpovídá produkční funkce progresivně-degresivní

Charakteristiky nákladových funkcí

· jednotkové náklady – náklady připadající v průměru na jednoku produkce

jN = N / Y

· jN celkové, jN stálé, jN proměnné
· mezní náklady – představují přírůstek celkových nákladů při zvýšení produkce o jednotku

mN = (X / (Y = dcN / dY

· nákladová pružnost – vyjadřuje % změnu v nákladech v důsledku jednoprocentní změny v produkci. Tvary podobné produkční pružnosti. Když je Pp > 1, tak Np ( 1 a naopak.
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inflexní bod – rozděluje nákladovou funkci na degresivní a progresivní část

Kritérium optimality – maximální objem zisku

mN = mT

Maximálního objemu zisku lze dosáhnout tehdy, když se mezní náklady rovnají mezním tržbám, tedy ceně.

Minimalizace nákladů při dané úrovni produkce

Tvoří to součást této otázky, ale není to základ. Tyto optimalizační propočty jsou součástí otázky 6.

12. Důvody, rozsah a konkrétní případy zásahů státu do regulace trhu zemědělských potravinářských produktů v ČR a EU.

důvody REGULACE ZEMĚDĚLSKO - POTRAVINÁŘSKÉHO TRHU

Zemědělsko-potravinářský trh není sám o sobě účinným nástrojem efektivní alokace kapitálu a produkce. Jeho fungování je modifikováno následujícími faktory:

· časové zpoždění (pavučinový teorém) a u většiny výrobků nízká nabídková, cenová a poptávková pružnost (Engelův zákon – Tonrnquistovy funkce),

· v čase víceméně stabilní poptávka po potravinách, nabídka zemědělské produkce se vyznačuje cykličností, periodicitou a sezónností,

· omezená a nákladově náročná skladovatelnost většiny výrobků,

· vilv klimatických podmínek,

· pouze dílčí odpovědnost zemědělských podniků za výrobu nekontaminovaných potravin odpovídajících kvalitativním požadavků na zdravou výživu

· nedostatečná nákladová pružnost zemědělských podniků vyplývající z jejich všeobecně nepříznivé ekonomické situace a závislosti na cenové úrovni, kvalitě 
a časové disponibilitě průmyslových vstupů, jejichž nákladovost se zvýšila mnohonásobně rychleji než se zvyšují ceny zemědělských výrobků.

ROZSAH REGULACE ZEMĚDĚLSKO - POTRAVINÁŘSKÉHO TRHU

1. Regulace nabídky

· výroby – kvóty na produkci, restrikce na využívání výrobních faktorů, vysoké úrokové sazby na zemědělské úvěry omezující přístup a využití kapitálu

· zásobování – prostřednictvím SZIF (Státní zemědělský intervenční fond – dříve Státní fond tržní regulace), který by měl ze zásob uvolňovat do prodeje určité množství produkce při nadměrném zvýšení poptávky

2. Regulace poptávky

· reklamou a propagací výrobků s převisem nabídky

· ekonomickou podporou spotřebitelů při nákupu potravinářských výrobků (potravinové poukázky, školní mléko)

· opatření výživové politiky (podpora nízkých příjmů)

3. Regulace cen – opatření, kterého žádná zemědělská politika tržně orientované ekonomiky nevyužívá ráda – zásah do tržního fungování. V ČR se používala dvě opatření:

· maximální maloobchodní ceny do roku 1991

· garantované ceny pro nákup vybraných zemědělských produktů

Konkrétní případy zásahů státu do regulace trhu zemědělských potravinářských produktů v ČR a EU

Efekty jednotlivých opatření jsou popsány a znázorněny ve skriptech Agrární politika, 2002 na str. 65 – 72.

· řízená produkce – poskytnutí práva prodat omezené množství produkce (kvóta) každým zemědělcem (kvóty na mléko, na cukr)

· platby výrobcům – spojeny s garantovanými cenami

· placená diverzifikace – umožňuje získat zdroje na rozšíření výroby z prostředků, které výrobce dostává za to, že něco nevyrábí

· nástroje pro regulaci mezinárodně obchodovatelné komodity

· impotrní tarify

· importní kvóty

· exportní subvence (jateční býci a jalovice, máslo, sýry, škrob)
EU – platí i výše zmíněné

· řízená produkce 

· kvóta A – produkována s domácí podporou a může být vyvážena na světový trh pouze s domácí podporou (mléko pro potravinářské účely)
· kvóta B – produkována bez domácí podpory, a proto může být vyvážena na světový trh bez vývozní subvence (mléko pro telata)
· intervenční ceny

· stabilizátory, spoluodpovědnostní poplatky

· tržní řády

· programy dávání půdy do klidu (set aside)
13. Zahraniční obchod agrárními produkty. Teritoriální a komoditní struktura. Protekcionismus a diskriminace v ZO (svět, ČR).

AGRÁRNÍ ZAHRANIČNÍ OBCHOD (AZO)

Zahraniční obchod je konkrétním projevem ekonomických vztahů mezi jednotlivými národními či nadnárodními ekonomikami a jejich vnějším ekonomickým prostředím. Je souhrnem toků hmotného a nehmotného zboží, v tomto případě produkce zemědělské a potravinářské.

Celkový objem toků (importu a exportu) označujeme jako obrat a jejich rozdíl jako saldo (kladné nebo záporné).

Z hlediska AZO je účelné rozdělení zemědělsko-potravinářských komodit do dvou skupin:

- kompetitivní (konkurenční), které lze vyrobit prakticky ve všech přírodních podmínkách a z hlediska domácí produkce představují konkurenci,

- nekompetitivní (nekonkurenční), produkují se ve vybraných oblastech a z hlediska domácí produkce nepředstavují konkurenci. Jedná se zpravidla o substituty.

Faktory ovlivňující objem ZO

- politické faktory – vnitřní, vnější (WTO)

- ekonomické faktory – pokud je produkce cenově konkurenceschopná na zahraničních trzích je exportována i při nenaplnění domácí poptávky a naopak

- poptávka po nekompetitivních produktech

- existence nadnárodních obchodních firem a korporací

- šíře spektra poptávky – vedoucí k rozšíření nabídky nad rozsah její domácí produkce

HODNOCENÍ AZO

1. celková analýza AZO (hlavní tendence a vývojové směry)

a. obrat AZO

b. saldo AZO

2. strukturovaná analýza AZO (dílčí charakteristiky a jejich trendy)

a. teritoriální struktura – nejvýznamnější dovozní a vývozní teritoria v zemích, ale zejména jejich seskupeních. Obecně jde o rozvinuté, rozvojové a tranzitivní ekonomiky.

b. komoditní struktura – hodnotí skladbu dovozu, vývozu, salda z hlediska komodit a jejich agregací s cílem vyhodnotit nejvýznamnější z nich.

Hodnocení salda ZO, tedy i AZO lze provádět z hledisek:

· celkového objemu salda a jeho vývoje

· teritoriální a komoditní struktury

· zastoupení kompetitivních komodit v dovozu

· podílu na celkovém saldu ZO

· podílu na HDP v odvětví a v NH

· vývoje směnných relací (cena export. komodity za kg / cena import. komodity za kg)

Saldo aZO v ČR

Saldo AZO do transformace je záporné. Tento jev je typický pro transformující se ekonomiky a nemusí být negativním jevem, pokud je jeho objem stabilizovaný a je vyrovnán kladným saldem zahraničně obchodní bilance jiných odvětví.

· Teritoriální skladba AZO ČR

Rozhodujícím teritoriem pro ČR je EU – v letech 1993-98 se podíl EU na agrárním obratu ČR pohyboval v rozmezí 39-49% při naší výrazné záporné bilanci – důvody:

· vyšší ekonomická síla EU

· vyšší úroveň ochrany trhu a podpory exportu v EU

· utlumení poptávky v EU

· nižší konkurenceschopnost našich produktů

V současnoti probíhá liberalizace AZO ve vztahu k EU v několika etapách. U některých komodit je sjednána dohoda oboustranné výhodnosti, tzv. double profit (odstranění bariér na obou stranách).

Dále jsou to země CEFTA (ČR, Slovensko, Polsko, Maďarsko, Bulharsko, Rumunsko) – CEFTA vznikla v roce 1994 s cílem vytvořit oblast volného obchodu (snižování cel, netarifní opatření) – nejkomplikovanější otázkou je sladění agrární politiky, kde se nedaří liberalizovat obchod, volný režim pouze pro průmyslovou výrobu. Saldo ZO je mírně kladné.

Oblast bývalého Sovětského svazu – představuje oblast s převahou českého exportu. Je tu však problém nesolventnosti a nespolehlivosti obchodních partnerů, tedy velké riziko.

Rozvojové země – jednoznačně deficitní agrární ZO z důvodu velkého dovozu nekompetitivních výrobků. Řada produktů tropického a subtropického pásma se však do ČR dostává i reexportem z EU.

· Komoditní skladba agrárního ZO
Komoditní skladba současného českého vývozu je dosud do značné míry determinována vývojem předchozích let.

Těžištěm agrárního exportu ČR jsou:

· slad (vysoce kladné saldo, ikdyž ČR v průměru slady prodává spíše za nižší ceny – přispívá k aktivnímu saldu u obilovin)

· chmel (tradiční exportní komodita, zaměřen na sušené šištice, případně granulované)

· řepkové semeno a olej 

· mák a hořčice (kladné saldo ZO)

· cukr (v současnosti jsou exportní subvence nedostačující, vývozy do EU klesají, ikdyž stále udržujeme kladné saldo, záporné saldo máme se Slovenskem, po kalamitě na domácím cukerním trhu v roce 1998 byla vyhlášena kvóta na dovoz cukru – hurá!)

· sušené mléko, sýry a syrovátka (kladné saldo, ale klesá díky nedostatečným subvencím)

· zástavový skot

Těžištěm agrárního importu ČR jsou:

· ovoce, zelenina (podílejí na záporném saldu AZO více než polovinou)

· ryby

· káva, čaj, koření, kakao

· oleje

· přípravky z obilí

Možnosti českého AZO výrazné ovlivňuje jak vnější prostředí (stále významný protekcionismus, WTO), tak nevyzrálost zemědělsko-potravinářského sektoru, kde dosud nebyla zcela dokončena transformace podniků, modernizace zpracovatelských podniků 
a posílení kvality produkce. Je třeba zvýšit konkurenceschopnost.

Protekcionismus a diskriminace v ZO

V současnosti se usiluje o stále větší liberalizaci ZO, tedy i AZO podle pravidel přijatých v 8. kole GATT a pravidel WTO. Přesto v ZO existuje značný protekcionismus a preference. Clo, jako tradiční protekcionistické opatření, zvyšuje cenu importovaného zboží, které implikuje:

· negativní diskriminaci – týká se domácích importérů a zahraničních producentů, protože zavedením cel klesá objem poptávky po importovaném zboží.

· pozitivní diskriminace – týká se domácích producentů, kteří mohou zvýšit ceny vlastní produkce, aniž se obávají, že budou z trhu vytlačeni zahraniční konkurencí.

Protekcionismus a diskriminace spolu úzce souvisí, což implikuje zmíněná charakteristika cla. Dále také protekcionismus domácího oboru diskriminuje všechny zbývající obory bez protekce.

Účinky protekcionismu v domácí ekonomice

Budeme je demonstrovat na klasickém případě importního cla. Jedná se o 13 efektů.
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· ochranářský efekt – vzestup produkce zboží domácích producentů (Q1 → Q1´)

· spotřebitelský efekt – pokles celkového poptávaného množství (Q2 → Q2´)

· obchodní efekt – pokles importovaného množství daného zboží

· daňový efekt – zvýšení příjmu státu (plocha Z)

· přerozdělovací efekt – pokles kupní síly spotřebitelů ve prospěch domácích podnikatelských příjmů (ploch G)

· efekt společenského blahobytu – zavedení cel negativně ovlivní společenský blahobyt (K1+K2 náklady společnosti)

· terms of trade efekt – zlepšení relace mezi exportními a importními cenami tj., že země za svůj export může importovat více zboží než dříve

· efekt platební bilance – souvisí s obchodním efektem

· důchodový efekt – zavedení cel vede k poklesu výdajů za zahraniční zboží a růst výdajů (příjmů) za zboží domácího původu

· konkurenční efekt – clo vytváří překážky pro konkurenci ze zahraničí, domácí producenti mohou vyrábět dráž nebo dosahovat vyšších zisků při stejných výrobních nákladech

· kvalitativní efekt – ochranářství často vede ke snížení kvality zboží a služeb domácí produkce, tím vyvolává ztrátu společenského blahobytu

· efekt zesílené protekce – samozesilující vlastnost cel až do dosažení tržní rovnováhy 

· kriminogenní efekt – náchylnost ke korumpování (prostředky na ochranu nejsou tzv. z vlastní kapsi)

Druhy protekcionismu v ZO

· clo

· kontingence (množstevní dovozní omezení)

· licence (povolení k dovozu)

· diskriminiační určení hodnoty importovaného zboží a celních sazeb

· technické standardy v oblasti ochrany zdraví, bezpečnosti, veterinární ap.

· variabilní odvody (vyrovnávají rozdíl mezi cenou světovou a domácí)

· exportní subvence

· mezinárodní kartely (koordinují cenu a rozdělení světových trhů)

· mezinárodní dohody o omezení produkce

Podpora agrárního sektoru

ANO


 zemědělství je specifické odvětví

 nerentabilita je docílena objektivními podmínkami

 důsledky zrušení podpor a dotací by byl bankrot většiny podniků, růst nezaměstnanosti, nedostatek potravin, dovoz drahých surovin a tím i nárůst cen domácích výrobků

NE

 zemědělství je odvětví jako každé jiné

 zemědělské podniky jsou privátní podniky, které mají svého majitele, mají snahu dosahovat zisku a není třeba převádět odpovědnost na stát

 dotace do agrárního sektoru jsou pro daňového poplatníka drahé

Teorie protekcionismu

Haymihi teorie – vychází z obecného trendu AP od negativní ochrany v rozvíjejících se zemích k rostoucímu protekcionismu během procesu industrializace. Snižují se počty zaměstnaných v zemědělství, pokud se (příjmy) výdaje za potraviny sníží o 25 % z rozpočtu domácnosti, snižuje se odpor spotřebitelů k požadavkům zemědělců.

Teorie soustředěné akce – vychází z poznatku, že malé, ale dobře organizované skupiny se specializovanými zájmy jsou často efektivnější při prosazování svých ekonomických zájmů v demokratické společnosti než skupiny velké s různými zájmy.

Zranitelnost výkyvů na trhu – nabídka je relativně neelastická a pokles cen je příkrý – vyšší zranitelnost zemědělců, než např. v průmyslu, iniciuje rolníky k akcím.

Institucionální zpožďování – důsledek radikálních transformačních změn v zemědělství (změna velikostní struktury, omezování závislosti na půdě). AP reagovala na tyto změny pomalu, čímž vznikají přebytky, snaha o udržení určité úrovně dotací bude způsobovat pomalou reakci na pohyb světových cen. Nepravidelné šoky – růst agrárního protekcionismu v sůsledku nepravidelných šoků (válka, nadprodukce, potravinová bezpečnost).

14. Důchodová disparita v zemědělství. Charakteristika, faktory, hypotézy, metodické přístupy.

Důchodová disparita zemědělství (nerovnost v důchodech) patří mezi velmi výrazné problémy tržního hospodářství i transitivní ekonomiky. Nerovnost je determinována objektivními příčinami (reálná disparita) a subjektivními přičinami (úroveň managementu, efektivní využití produkčních faktorů, využití informací).

CHARAKTERISTIKA DŮCHODOVÉ DISPARITY (DD)

Mezisektorová (externí) disparita = stav, kdy zemědělský důchod vztažený na použité produkční faktory, je nižší než v jiných odvětvích, což se projevuje negativně i v sociální situaci pracovníků v zemědělství.

Vnitropodniková (interní) disparita = důchodové rozdíly ve využití produkčních faktorů v rámci jednoho sektoru.
“Pravá” nerovnovážná důchodová disparita = vychází ze srovnání vývoje důchodů s očekáváními pracovníků. 

DD v zemědělství je výrazem skutečnosti, že samotné působení tržního mechanizmu nemůže zajistit přiměřený podíl zemědělství na růstu všeobecného blahobytu.

Hypotézy k vysvětlení DD podle koestera

1. Nabídkově orientované hypotézy

a. zvláštnosti zemědělské výroby – argumenty:

i. silné sklizňové výkyvy produkce v důsledku půdně klimatických 
a povětrnostních podmínek a výkyvy užitkovosti

ii. vázanost zemědělství na půdu omezuje rozsah investování

iii. pomalý obrat kapitálu (nízká výnosnost)

iv. nízká trvanlivost zemědělských produktů

b. inverzní chování nabídky – setkáváme se s inverzní nabídkovou křivkou (jako klasická  poptávková křivka). Při klesajících cenách produkce nabízené množství neklesá jako při normálním průběhu nabídkové křivky, ale naopak stoupá.

c. hypotéza „šlapacího mlýnu“ – DD je výsledkem působení technického pokroku. Východiskem je úvaha, že technický pokrok je poskytován rolníků státem skoro zdarma. Jednotlivý rolník se snaží zvýšit svůj důchod zaváděním technického pokroku, což vede k posunu křivky nabídky agrárních produktů, což vede k permanentnímu zavádění technického pokroku (šlapací mlýn). Uplatněním technického pokroku může zemědělec svojí situaci zlepšit, ale jestliže reakce ostatních bude stejná, pak se důchodová situace všech rolníků zhorší.

d. faktor alternativních nákladů – DD důsledek alternativních nákladů a falešných očekávání. Očekávaný důchod v zemědělství je při zahájení podnikatelské aktivity orientován na průměrný důchod v národním hospodářství a skutečný důchod v zemědělství se za tímto očekáváním opožďuje.Když rolník zjištuje, že  jeho očekávání se nenaplňuje, pak může zvažovat svůj odchod ze zemědělství. Za této situace se však již neorientuje na průměrný důchod v národním hospodářství, ale na alternativní důchod. V případě že jeho skutečný důchod v zemědělství je vyšší než jeho alternativní důchod v jiných výdělečných aktivitách, pak bude ve své činnosti  v agrárním sektoru pokračovat.

2. Poptávkově orientované hypotézy

a. Engelův zákon – spočívá v tom, že podíl výdajů za potraviny na celkových výdajích s rostoucím důchodem klesá. Z toho vyplývá, že výdaje za potraviny se zvyšují pomaleji než je růst průměrných důchodů v NH, což implikuje podproporcionální růst důchodu rolníků.

b. moc trhu se uplatňuje v neprospěch zemědělství – nedokonalá konkurence je zdrojem tržního selhání, což znamená, že v konkrétní tržní situaci ceny  neodrážejí skutečné společenské mezní užitky. Charakteristickým rysem dílčího trhu inputů do zemědělství a trhu zemědělských produktů je asymetrie, tzn. situace, kdy jedna strana trhu získává ekonomickou výhodu. Rolníci platí na monopolistických trzích za inputy příliš mnoho a na monopolistických odbytových trzích dostávají za své produkty příliš málo.

3. Tržně hospodářské vysvětlení – integrace všech hypotéz – teorie tvorby tržních cen
a. DD odpovídá nižší produktivnosti použitých výrobních faktorů

b. mobilita faktorů v zemědělství je omezená, čímž vznikají nadkapacity

c. při hospodářském růstu je větší posun nabídkové křivky oproti posunu poptávkové křivky, při nezměněném použití faktorů dochází k převisu nabídky

d. převis nabídky se projeví tím více, čím jsou:

i. vyšší tempa technického pokroku,

ii. nižší důchodová pružnost poptávky,

iii. čím je nižší tempo růstu důchodů v celém NH.

e. čím nepružněji reaguje nabídka na poklesy cen, tím větší je DD

f. výše pružnosti nabídky úzce souvisí s mobilitou faktorů v zemědělství:

i. půda má omezenou alternativní možnost použití,

ii. práce je v zemědělství takřka imobilní.

V souvislosti s DD je třeba věnovat pozornost i narůstající míře momoprodukčních funkcí zemědělství, které už ve střednědobém horizontu budou hrát velmi významnou roli při realizaci trvale udržitelného rozvoje.

Základní oblasti pro sledování interní disparity

· dle právnické normy

· PO – většina tržeb z ŽV

· FO – většina tržeb z RV

· družstva

· dle zdroje příjmů (u PO)

· podniky hospodařící s půdou

· podniky hospodařící bez půdy

· dle velikosti (u FO)

· 5 – 50 ha

· 51 – 100 ha

· 101 – 300 ha

· nad 300 ha

· dle zemědelských výrobních oblastí

· kukuřičná

· řepařská

· obilnářská

· bramborářská

· pícninářská

15. Agrární sektor a přechod k trvale udržitelnému rozvoji. Evropský model zemědělství. Ekonomické aspekty ekologického zemědělství.
aS A PřECHOD K TRVALE UDRžITELNéMU ROZVOJI (TUR)

TUR zemědělství představuje podmnožinu ve vztahu k trvale udržitelnému rozvoji celé společnosti, a proto mu budeme věnovat také pozornost. 

Stav globálního životního prostředí se neustále zhoršuje. Nebezpečí zhoršování prostředí zdůraznila Stockholmská konference v roce 1972, která je považována za oficiální počátek mezinárodního hnutí na ochranu životního prostředí.

Pojem TUR zavádí Světová komise pro životní prostředí (1983) ve zprávě Naše společná budoucnost v roce 1987. TUR je takový rozvoj, který zajistí naplnění potřeb současné společnosti, aniž by ohrozil možnost splnění potřeb generací budoucích.

Všeobecné přijetí se myšlence TUR dostalo na Konferenci OSN o životním prostředí 
a rozvoji v Riu de Janeiro v 1992. Konference schválila důležitý rozsáhlý dokument Agendu 21, který rozebírá principy TUR  ve všech oblastech lidské činnosti. Konference dospěla k závěru, že jediná perspektivní cesta pro lidstvo spočívá v integraci hospodářského rozvoje
a respektování životního prostředí.

Komplexní charakter TUR

· uspokojovat potřeby současnosti, aniž by byly omezovány možnosti uspokojení potřeb lidstva v budoucnosti,

· TUR je podmíněn změnami vnitřní i zahraniční politiky každého státu,

· péče o životní prostředí se stává neoddělitelnou a fundamentální součástí TUR,

· každá země musí hledat svou vlastní cestu pro realizaci koncepce TUR (nelze předpokládat existenci jednotného univerzálního projektu),

· TUR je podmíněn řadou významných změn v oblasti mezinárodních vztahů, které upraví mezinárodní pohyb zboží, kapitálu a technologií směrem k vyrovnanosti a lepší synchronizaci s požadavky ekologickými a sociálními,

· postupný přechod k TUR předpokládá koordinovaný a vstřícný postup všech zemí světa, který směřuje k nové epoše mezinárodní spolupráce, vycházející z postulátu, že člověk současnosti a budoucnosti má právo na důstojný život.

Cíle TUR

· oživení růstu a změna kvality růstu

· uspokojení základních potřeb (výživa, energie, apod.)

· zajištění udržitelné úrovně populace

· uchování a posílení zdrojové základny

· spojení ekologických a ekonomických hledisek při rozhodování

Předpoklady realizace cílů

· politický systém, který umožňuje účast občanů na rozhodovacích procesech,

· ekonomický systém, který je efektivní a podněcuje pokrok ve vědě a v technice,

· sociální systém, který obsahuje účinné mechanismy pro eliminaci napětí v důsledku disharmonického rozvoje,

· výrobní systém, který respektuje požadavek uchování báze přírodních zdrojů pro další rozvoj,

· vědeckotechnický systém, který dokáže kontinuálně poskytovat efektivnější řešení,

· mezinárodní systém, který pečuje o udržitelný způsob obchodu a finanční politiky,

· administrativní systém, který je pružný a má v sobě mechanismus vlastní korekce.

Principy TUR

· životní prostředí – snížit rychlost spotřeby zdrojů a znečištění

· budoucnost – budoucí generace mohla také uspokojovat své potřeby

· kvalita života

· rovnocenné příležitosti a zodpovědnost – děleny mezi země s důrazem na potřeby chudých a znevýhodněných

· předběžná opatrnost – vyhnout se možným rizikům

· celostní myšlení – při rozhodování zahrnout všechny faktory týkající se daného problému

TUR zemědělství 

K základním charakteristikám TUR zemědělství patří:

· zabezpečení přijatelných příjmů zemědělcům

· integrace zemědělských soustav hospodaření s místními ekosystémy

· redukce všech vstupů, které degradují prostředí

· rozšíření palety pěstovaných plodin a diverzifikace v chovu hospodářských zvířat

· uplatnění šetrných technologií při zpracování půdy

· širší využívání biologických metod

· širší využití zemědělské půdy pro nepotravinářské účely

Nezastupitelné místo v uvedeném kontextu má environmentální ekonomika, která spočívá v oceňování dopadů výroby a spotřeby na ŽP. Klíčové postavení získávají v této souvislosti externality a veřejné statky.

Externalita – vedlejší efekt, na který trh nereaguje a který může mít pozitivní nebo negativní účinky. Vyžaduje zásah státu. Začlenění externalit do tržního mechanismu se děje prostřednictvím zásahu do cenového, daňového a dotačního systému (snížení zátěže přírodních zdroj, akumulace vod, tvorba krajiny s vyšší estetickou hodnotou atd.).

Veřejné zboží – kromě společných charakteristik s externalitami má i svá specifika – oslabení vlast. práv, nevylučitelnost ze spotřeby atd. (péče a vytváření biokoridorů). 

Evropský model zemědělství 

Přispívá k definici nové funkce zemědělství v rámci trvale udržitelného rozvoje (dle Agendy 2000) a je založen na 4 pilířích:

· rozvoj multifunkčního zemědělství

· realizace multifunkčního zemědělství na co největší ploše při zachování příjmů zemědělců

· existence životaschopných (konkurenceschopných) zemědělců

· propojení zemědělství s rozvojem venkova
Vztah TUR a EU – akční programy

· od roku 1973 se objevují komunitární akce na ochranu ŽP

· první 4 akční programy byly dány legislatiou (vzduch, voda, odpady, příroda)

· 5. akční program v roce 1992 v Rio de Janeiro – Agenda 21

· změnilo se financování projektů na ochranu ŽP – dáváno více finančních prostředků

· 1996 – 2000 dochází k revizi 5. akčního programu – princip integrity zemědělství, dopravy, energetiky, průmyslu a turismu

· 6. akční program v roce 2002 – TUR je možný jen za spoluúčasti ekonomiky a sociálního systému s environmentalistikou

Zemědělská politika EU ve vztahu k životnímu prostředí

· tržní řády – zaměřeny na snížení produkce

· půda do klidu

· extenzifikace v ŽP

· agroenviromentální programy

· snížení úrovně spotřeby hnojiv nebo prostředků na ochranu rostlin 

· ekologické zemědělství

· zavedení extenzivnější formy hospodaření v RV

· převedení orné půdy na TTP

· snižování počtu ovcí a skotu

· chov vzácných zvířat a krajových plemen ohrožených vyhynutím

· strukturální nástroje – týkají se znevýhodněných oblastí 

· horské oblasti

· oblasti s rizikem vylidnění

· malé oblasti

VZTAH ZEMĚDĚLSTVÍ A ŽP – ZPŮSOBY HOSPODAŘENÍ

1. Alternativní (ekologický) způsob zemědělství

Jeho zásahy jsou stanoveny Mezinárodní organizací pro alternativní zemědělství (IFOAM). Ekonomické aspekty alternativního zemědělství:

· nižší podíl energetických a materiálových nákladů

· nižší náklady na hnojiva a pesticidy

· vyšší pracovní náklady

· vyšší ceny

· snížení výnosů a užitkovosti

· podpora státu

Cíle alternativního (ekologického) zemědělství:
· produkce dostatečného množství potravin s vysokou nutriční hodnotou

· šetrné zásahy v přírodě

· využívání obnovitelných zdrojů

· wellfare

· odstranit škodlivé dopady zemědělství na ŽP

Ekologické zemědělství v ČR je upraveno zákonem č. 242/2000 Sb. o ekologickém zemědělství. Organizace ekologického zemědělství v ČR – Pro-Bio, Naturvita atd.

V ČR k 31. 12. 2001 hodpodařilo v ekologickém zemědělství 654 podniků s celkovou výměrou 217 863 ha, což představuje 5,09 % celkové výměry z. p. (průměr EU 3, 23 %). Zaznamenáváme rostoucí trend od roku 1990 ve vývoji počtu podniků a ve vývoji obhospodařovaných ploch ekologickým zemědělstvím (1990 – 0,40 ha, 2001 – 5,09 ha).

2. Konvenční způsob zemědělství

Cílem jsou maximální výnosy.

Některé principiální rozdíly mezi konvenčním a ekologickým zemědělstvím

	Konvenční zemědělství
	Alternativní zemědělství

	Upřednostňování kvantity
	Upřednostňování kvality

	Ekonomická rentabilita se klade před požadavek biologické a ekologické rovnováhy
	Ekologická a biologická rovnováha se klade před ekonomické požadavky

	Silně specializovaný provoz
	Mnohostranný provoz

	Jednostranný osevní postup
	Pestrý osevní postup

	Používání anorganických, rychle rozpustných hnojiv
	Používání především organických statkových hnojiv

	Používání pesticidů
	Pěstitelský systém, působící preventivně proti výskytu chorob, škůdců a plevelů


16. Agrární politika – základní cíle v hierarchii cílů hospodářsko- politických a společensko-politických. Nástroje uplatňování agrární politiky.

Agrární politika

Představuje dílčí oblast hospodářské a společenské politiky, jejíž těžiště je soustředěno na zemědělství. 

Hierarchie cílů

1 – sociálně-politické cíle


2 – hospodářsko-politické cíle



3 – agrárně-politické cíle

Sociálně-politické cíle

· blahobyt

· spravedlnost

· svoboda

· jistota

Hospodářsko-politické cíle

· stabilita cen

· vysoká zaměstnanost

· vnější svoboda

· ekonomický růst

Agrárně-politické cíle

Definovány ve vazbě na hospodářsko-politické cíle celé společnosti.

Sociální cíle 

hospodářské cíle
agrárně - politické cíle

blahobyt

efektivnost

1) vnitrosektorová alokace: podnikové struktury







2) mezisektorová alokace : mobilita faktorů







3) meziregionální dělba práce : dle podmínek pro pěst.







4) mezinárodní dělba práce : relativní poměr ce







5) rozšíření technického pokroku







6) externí efekty : životní prostředí a jiné veřejné statky

spravedlnost

rozdělování

1) mezi ekonom. subjekty : zemědělci, dodavatelé, 




spotřebitelé, daňoví poplatníci







2) meziregionální : znevýhodněné oblasti







3) mezinárodní : rozvojové a potravinové pomoci

4) mezi jednotlivými domácnostmi  

5) mezi dnešní a budoucí generací

jistota


stabilita


1) stabilní spotřebitelské ceny


2) stabilní výrobní ceny







3) jistota zásobování : potravinová bezpečnost







4) platební bilance

svoboda

ekonomická svoboda
1) liberální pojetí zemědělství

2) politika soutěže : posílení konkuren. pozice zeměd.







3) podpora samostatnosti subjektů

Cíle agrární politiky ČR

· krátkodobé

- narovnání vlastnických vztahů, dokončení privatizace

- zpřístupnění finančních prostředků (prostřednictvím PGRLF)

- změna struktury výroby pomocí útlumových programů

- řešení problémů zaostávajících a znevýhodněných oblastí (nezam., infrastruktura, ŽP)

· dlouhodobé

- stabilita cen zemědělských komodit

- liberalizace agrárních trhů s ostatními zeměmi

- udržení produkční ekologické funkce zemědělství (+TUR)

- nalezení a udržování prahu potravinové bezpečnosti státu

Cíle CAP EU uvedených v Římských smlouvách v r. 1957

· zvýšení produktivity zemědělství (prostřednictvím tech. pokroku, racionalizace výroby, optimálním využitím výrobních faktorů
· zabezpečení přiměřené životní úrovně zemědělců
· stabilizace agrárních trhů
· zajištění zásobování obyvatelstva potravinami
· zajištění přiměřených cen pro spotřebitele
NOSITELÉ AGRÁRNÍ POLITIKY

· Nadnárodní úroveň (decizní i vlivová sféra)

· EU

· OSN

· OECD

· WTO

· WB 

· IMF 

· Národní úroveň (decizní sféra)

· vláda

· parlament

· soudy

· Veřejná sféra (decizní a vlivová sféra) 

· ústřední banka

· hospodářské komory

· antimonopolní úřad

· univerzity

· Soukromá sféra (decizní a vlivová sféra)

· tisk

· odbory

· politické strany

· výzkumné ústavy

Agrárně politické nástroje

1. přímo ovlivní výsledek trhu

· zahraničně hospodářské regulace – nástroje při dovozu

- odvody : vyrovnávají rozdíly mezi cenou EU a světovou tržní cenou

- cla : 
hodnotové clo (procentní sazba)

specifické clo (fixované na množství)

smíšené clo (obsahuje variabilní hodnotové clo)

- dohody o vlastním omezení : dovoz je volný jen do určité míry, nad překračující množství bude zatíženo clem

· vnitrostátní regulace

- interní cena : nákup určitých komodit za garantované ceny

- kvotace produkce : cena pro pevně stanovené množství je na vyšší úrovni než množství, které překračuje tuto hranici

- daně
- set aside systémy
- subvence

2. nepřímo ovlivní výsledek trhu

· zákonné regulace
· opatření ke zlepšení funkční schopnosti tržního mechanismu

· poradenství

· zakládání burz

17. Základní charakteristiky agrární politiky ČR v předvstupním období. Cíle, nástroje, varianty.

Důležitý krok, který Česká republika jako samostatný stát učinila směrem ke sblížení s Evropskou unii, bylo uzavření Asociační dohody v roce 1993. 

V prosinci roku 1997 přijala Evropská rada v Lucemburku usnesení o strategii EU pro rozšíření o země střední a východní Evropy. Evropská komise v rámci této strategie definovala “předvstupní partnerství”, v němž stanovila konkrétní principy, priority a cíle pro každého uchazeče o vstup do EU. V sektoru zemědělství začala Mze s přípravou na vstup již v roce 1996 ustavením samostatného odboru evropské integrace.

ZÁKLADNÍ DOKUMENTY

· Národní program pro přijetí „Acquis“

Mze zpracovalo tento dokument v roce 1998 za sektor zemědělství, který vychází z požadavků Evropské komise na konkretizaci programu legislativního přizpůsobování a na zajištění institucionální základny pro aplikaci mechanismů SZP včetně strukturálních otázek a rozvoje venkova. Stal se součástí souhrnného dokumentu s názvem “Národní program přípravy ČR na členství v EU”. Každý rezortní národní program je členěn na podoblasti, které obsahují krátkodobé (do roku 2000) a střednědobé (do přijetí) priority a na ně navazující konkrétní prováděcí opatření.

Národní program je koncipován podle struktury SZP, jejíž postupné přijetí je obsahem a cílem předvstupního procesu v oblasti zemědělství. Zahrnuje komoditní podoblasti, které se vztahují k jednotlivým sektorům SZP, a také podoblasti strukturální, regionální, environmentální a další týkající se veterinárních, rostlinolékařských a ostatních součástí SZP a institucí EU.

Národní program bude v průběhu předvstupního procesu neustále zpřesňován, rozšiřován, či upravován podle probíhajícího screeningového procesu (porovnávání a vyhodnocování acquis s právem ČR), podle hodnotících zpráv EK a podle reálného vývoje reformy SZP.

Národní program klade největší důraz na:

· novelizace právních předpisů ČR ve smyslu postupného začleňování jednotlivých částí acquis,

· vybudování platební agentury,

· příprava a vybudování intervenční organizace v ČR,

· příprava systémů regulace nabídky, tzv. produkční kvóty (mléko, cukr),

· postupné zavádění systémů identifikace, registrace a klasifikace hospodářských zvířat 
a  jatečných trupů,

· příprava na přijetí pravidel ZO a intervenčních opatření,

· příprava na přijímání systémů přímých podpor v oblasti rostlinné a živočišné výroby,

· realizace úkolů vyplývajících z již uskutečněných screeningů.

· Společná pozice EU ke kapitole zemědělství a rybolovu

Dne 14. 6. 2000 byla otevřena jednání o kapitole Zemědělství a ČR byl předán výše zmíněný dokument.

· Implementační strategie

Interní dokument ČR pro oblast zemědělství, který zavádí principy SZP EU.

· Poziční dokument

Vyjadřuje pozici ČR k převzetí „acquis communautaire.

INSTITUCIONÁLNÍ ZABEZPEČENÍ V ĆR

Na Mze ČR bylo ustanoveno 22 pracovních skupin – 6 komoditních pracovních skupin (např. cukr, chmel, osiva, vepřové maso atd.) a průřezové pracovní skupiny, které zpracovávají materiály pro EU, připravují strategii vstupu ČR do EU.

Agentura SAPARD (Speciální předvstupní program pro zemědělství a rozvoj venkova) – slouží k administraci projektů, jejich výběru, realizaci, financování a kontrole. Jeho součástí je řídící orgán, oddělení vnitřního auditu a oddělené organizačně-právní. 

Program SAPARD je zaměřen na zvýšení konkurenceschopnosti zemědělství, TUR venkovských oblastí a odbornou pomoc.

Integrovaný administrativní a kontrolní systém – realizován na základě usnesení vlády ČR. Slouží jako významný informační zdroj a je nezbytný pro vyplácení nenárokových podpor z fondů EU.

Klasifikační agentura, která slouží ke klasifikaci jatečných zvířat. V současné době provádí dočasně VÚŽV Uhříněves.

Státní zemědělský intervenční fond (SZIF), který byl zřízen v roce 2000 a začal fungovat v roce 2001. Jedna z nejdůležitějších institucí ve vztahu k implementaci SZP EU (regulace zemědělsko-potravinářského trhu).

Koncepce AP před vstupem ČR do EU

Její základ tvoří definování výchozí situace zemědělství, tedy problémů a příležitostí. Mezi základní problémy, na které navazuje etapa revitalizace, patří:

· existenční ohrožení velké části současných zemědělských podniků

· rostoucí devastace půdy a krajiny

· pokles konkurenceschopnosti agrárního sektoru

· nízká produktivita práce, nízká intenzita zemědělské výroby

· nedostatky dosavadní AP

Příležitosti:

· rozvoj výroby a exportu agrárních komodit

· diverzifikace zemědělství do služeb údržby krajiny

· diferzifikace do netradičních výrob

· možnost využití předvstupních podpor (SAPARD, PHARE)

Předvstupní koncepce AP má dvě etapy:

1. Revitalizace (1999-2001) – cílem je:

a. dořešení vnitřních problémů českého AS a jeho celková stabilizace,

b. institucionální příprava na vstup do EU v rámci “Národního programu pro přijetí “acquis” sektoru zemědělství”,

c. zlepšení podnikatel. prostředí a zavádění organizace trhu s regulací nabídky.

Etapa revitalizace je založena na 4 pilířích:

pilíř A – regulace trhu a podpora příjmů
· organizace trhu vybraných komodit – zavedení tržních řádů pro vybrané komodity v souladu s EU (mléko, cukr, obiloviny, hovězí maso ), sestavení Státního zemědělského intervenčního fondu. Cílem je omezit tendenci k nadprodukci. 

· zlepšení podmínek agrárního ZO – legislativou ochránit domácí agrární trh.

· podpora výroby, vstupu, důchodů – podpora nepotravinářského využití půdy

pilíř B – enviromentální opatření

· podpora zvýšené péče o ornou půdu

· mimoprodukčních funkcí zemědělství

pilíř C – modernizace a transformace podniků

· modernizace a diverzifikace podniků – zvýšit konkurenceschopnost, diverzifikovat do služeb údržby krajiny, nezemědělských činností.

· zlepšení postavení zemědělské prvovýroby na trhu – zakládání odbytových organizací.

· dokončení privatizačních a transformačních procesů 

pilíř D – obecné služby a příprava na vstup do EU

· obecné služby pro zemědělství – státem poskytovaný výzkum, poradenství, vzdělávání, informatika (SAPARD, PHARE)

· příprava na vstup do EU – právní normy, předpisy a ustavení institucí v sektoru zemědělství

2. Adaptace po roce 2001 – cílem je:
a. příprava AS na podmínky jednotného trhu EU a efektivního využívání strukturálních fondů a jiných zdrojů EU
b. konkurenceschopnost AS
c. environmentální funkce zemědělství
d. alternativní pracovní příležitosti
Etapa adaptace je založena na 4 pilířích:

pilíř A – regulace trhu a podpora příjmů

a) komoditní organizace trhu a kompenzace zemědělských výrobců – vytvoření záchranné sítě pro zemědělské výrobce pro případ velkého poklesu domácích cen formou kompenzačních plateb, regulace nadvýroby

b) podpora zemědělství v znevýhodněných oblastech – kompenzační platby

c) podpora vstupů – pokračovat v kompenzaci na spotřebu pohonných hmot, podporovat zemědělské pojištění

pilíř B – enviromentální služby
a) přechod od příkazových nástrojů k ekonomické stimulaci
b) princip dobrovolnosti
pilíř C – modernizace a diverzifikace

c) modernizace zemědělství a potravinářských podniků – zvýšit konkurenceschopnost

d) diverzifikace činností zemědělských podniků – podpora zalesňování, výroby obnovitelných zdrojů energie, pracovních příležitostí na venkově

e) zlepšování podmínek podnikání v zemědělství

pilíř D – obecné služby a příprava na vstup do EU
a) obecné služby pro zemědělství – vzdělávání, výzkum, veterinární a fytosanitární služby

b) rozvoj a stabilizace institucí – Státní zemědělský intervenční fond, Platební agentura 

18. Evropské integrační procesy – vývojové fáze, instituce, vnější vztahy. Společná agrární politika EU – cíle, nástroje, principy.

I. vývojové fáze

18. dubna 1951 – byla podepsána tzv. Pařížská smlouva o založení Evropského společenství uhlí a oceli (ESUO), jež vstoupila v platnost 27. července následujícího roku. 

Smlouva byla podepsána šesti evropskými státy (Belgie, Francie, Itálie, Lucembursko, Nizozemí a Spolková republika Německo) 

Hlavními cíli ESUO bylo: 

· skrze společný trh, na němž by neplatila žádná diskriminační omezení jednotlivých států, přispívat k ekonomickému rozvoji, růstu zaměstnanosti a životní úrovně členských států a racionalizaci výroby, 

· kontrola průmyslových odvětví (zejména německých), která byla v té době nejvýznamnějším sektorem pro válečné hospodářství. 

25. března 1957 – byly podepsány dvě tzv. Římské smlouvy, kterými bylo založeno EHS a Euroatom. Obě smlouvy byly podepsány šesti státy zúčastněnými na ESUO a v platnost vstoupily 1. ledna 1958.

Základním úkolem EHS bylo podporovat vytvoření společného trhu a přispívat k rozvoji ekonomického života a stálému hospodářskému růstu skrze postupné sbližování hospodářské politiky členských států. 

Euroatom je platforma pro jadernou energetiku, podporu atomového výzkumu, zvýšení bezpečnosti jaderných zařízení a především nadnárodní kontrolu zacházení se štěpným materiálem v souvislosti s podporou mírového využívání atomové energie. 

Vzhledem ke shodné členské základně všech tří společenství, jakož i v podstatě obdobnému základnímu účelu - společný trh a vzájemná spolupráce na nadnárodní úrovni, začala být tři formálně samostatná společenství vnímána jako určitý vzájemně se doplňující celek, pro který se vžil výraz Evropská společenství. 

8. 4. 1965 - byla podepsána tzv. Slučovací smlouva vytvářející jednotné orgány pro všechna Evropská společenství, která vstoupila v platnost 1. 7. 1967. (předtím měli společné Parlamentní shromáždění a Soudní dvůr, ostatní orgány /Rada ministrů a Komise/ byly pro každé společenství samostatné)

1. 6. 1968 - dobudování celní unie, kdy byla mezi členskými státy zrušena cla na dovoz průmyslových výrobků. Do 18 měsíců byla odbourána i všechna cla na zemědělské produkty a pro obchodování mimo Společenství byl přijat jednotný celní sazebník. 

Rok 1973 - novými členy se staly Dánsko, Irsko a Spojené království (předchozí jednání probíhalo i s Norskem, norské přistoupení se neuskutečnilo z důvodu zamítavého referenda). 

V průběhu tohoto procesu byly přijaty dvě základními zásady, provázející od té doby každé rozšíření: 

· povinnost nových členů přejmout principy Evropských společenství a dosud vydaných politických a právních aktů (v terminologii ES obecně zvaných acquis communautaire) přistupujícími státy; 

· bezprostřední změny v institucích společenství. 

Rok 1974 - byla přijata deklarace zřizující Evropskou radu, jež se měla scházet třikrát ročně jako platforma pro rozhodování základních politických otázek a řešení nejvážnějších problémů v rámci ES. 

Rok 1981 – Řecko se stalo členem společenství
Rok 1986 - vstup Španělska a Portugalska 

Za účelem dokončení jednotného vnitřního trhu byly přijaty další dva významné dokumenty: 

"Bílá kniha o opatřeních k dokončení vnitřního trhu do roku 1992", jež přinesla důkladnou analýzu situace a ukázala, že na cestě ke skutečnému jednotnému trhu stojí tři skupiny překážek: 

· 1.fyzické - překážky na hranicích mezi členskými státy, bránící skutečně volnému pohybu zboží a osob; 

· 2.technické - existence různých technických standardů v každém členském státě; 

· 3.daňové - různé systémy nepřímého zdaňování, zejména sazby daně z přidané hodnoty. 

K odstranění těchto základních problémů byl zároveň vypracován podrobný program (tzv. Program 1992). "Jednotný evropský akt" upravil potřebný právní rámec pro realizaci Programu 1992. 

Rok 1989 - Jednání se zeměmi východního bloku o podpoře a spolupráci a pomoci

29. května 1990 byla v Paříži podepsána smlouva o založení Evropské banky pro obnovu a rozvoj (EBRD), která měla poskytovat finanční podporu zemím střední a východní Evropy. 

Nové politické reprezentace zemí bývalého socialistického tábora považovaly vstup do ES za jeden ze základních cílů společenské proměny a první asociační dohody se zeměmi střední a východní Evropy - Polskem, Maďarskem a ČSFR, byly podepsány 16. prosince 1991. 

Rok 1990 - sjednocení Spolkové republiky Německo s Německou demokratickou republikou. Společenství se rázem, bez jakékoli přípravy, fakticky rozšířila o jeden stát a byla konfrontována s velmi naléhavými úkoly spojenými s transformací hospodářství založeného na státním plánování, restrukturalizací podnikové sféry, zvýšením produktivity práce apod.. Německo se rázem stalo jednou z vedoucích evropských mocností. 

7.února 1992 (Maastricht) – podepsána smlouva o Evropské unii 

Ratifikace této smlouvy byla odmítnuta v dánském referendu z června téhož roku, proto byl vypracován zvláštní protokol o postavení Dánska v některých aspektech. V ostatních státech, jakož i při druhém referendu v Dánsku v květnu 1993, proběhly ratifikace úspěšně, takže po dokončení všech ratifikací vstoupila Smlouva o Evropské unii v platnost dne 1. listopadu 1993. 

Rok 1992 - vytvoření Evropského hospodářského prostoru (EHP) - zóny volného obchodu se zeměmi ESUO

Vytvoření EHP předcházelo formálnímu okamžiku dobudování jednotného vnitřního trhu, který byl stanoven na konec prosince 1992. Od 1. ledna 1993 tak byly, až na určité výjimky, naplněny čtyři základní ekonomické svobody: 

· 1.volný pohyb zboží mezi členskými státy bez jakýchkoli překážek;

· 2.volný pohyb osob mezi členskými zeměmi s právem usadit se, pracovat a žít v kterékoli zemi ES; 

· 3.volný pohyb kapitálu mezi členskými zeměmi bez jakýchkoli omezení a překážek; 

· 4.volný prostor pro poskytování služeb po celém území ES. 

Jediným problémem, který byl plně odstraněn až koncem roku 1996, byly rozdíly v dani z přidané hodnoty a z toho vyplývající kontroly zboží na hranici. Nyní je zboží zdaňováno v zemi původu zboží a hraniční formality tudíž odpadly jako zbytečné. 

Po dokončení jednotného vnitřního trhu se EU plně soustředila na realizaci projektu hospodářské a měnové unie, který si stanovila ve smlouvě o Evropské unii.  První fáze přechodu k Hospodářské a měnové unii (HMU) byla zahájena zpětně již 1. července 1990 odstraněním všech překážek pohybu kapitálu mezi členskými státy. Počátkem roku 1994 započala druhá fáze vzniku EMU - byl vytvořen Evropský měnový institut (EMI), jehož úkoly byly především posílení spolupráce ústředních bank členských států, koordinace měnových politik a příprava vzniku Evropského systému ústředních bank. Na madridském zasedání Evropské rady v prosinci 1995 bylo rozhodnuto o zavedení jednotné měny s názvem "euro" k 1. lednu 1999. 

Rok 1995 - členy EU se staly Finsko, Rakousko a Švédsko. Referendum o přístupu Norska skončilo opět s negativním výsledkem a Norské království se členem EU nestalo. 

Konec 90. let – byl uveřejněn soubor dokumentů s názvem "Agenda 2000". Agenda 2000 představuje pohled na vývoj Evropské unie a její politiku na začátku příštího století. Zabývá se mj. otázkou, jaký dopad bude mít předpokládané rozšíření na Unii, na její jednotlivé politiky a na finanční rámec Unie. 

Od poloviny devadesátých let podalo 10 zemí střední a východní Evropy (ČR, Slovensko, Polsko, Maďarsko, Estonsko, Lotyšsko, Litva, Slovinsko, Rumunsko a Bulharsko) a Kypr oficiální žádost o členství v EU. Česká republika tak učinila 23. ledna 1996. Evropská komise vypracovala na všechny žadatelské země tzv. posudky, které se staly součástí Agendy 2000. 

Rok 1998 - Pro každou z kandidátských zemí přijala Komise dokument nazvaný Přístupové partnerství, který obsahuje hlavní oblasti, na něž by jednotlivé kandidátské země měly zaměřit pozornost při přípravě na členství v EU, a stanoví priority, které by měly být dodržovány při přejímání acquis Unie i čerpání finančních zdrojů, které jsou za tímto účelem k dispozici. 

Rok 1999 - Dovršení hospodářské a měnové unie

Dne 1. ledna 1999 byla na světové trhy uvedena jednotná měna "euro", která je hlavní součástí hospodářské a měnové unie jedenácti členských států Evropské unie (SRN, Francie, Belgie, Nizozemí, Lucembursko, Itálie, Irsko, Španělsko, Portugalsko, Finsko, Rakousko). Měny těchto států byly vůči euru zafixovány pomocí nezměnitelného koeficientu dle výsledků devizových trhů k 31. 12. 1998. Euro však zatím funguje pouze v neviditelné formě bankovních účtů a bezhotovostních převodů. První bankovky a mince se do oběhu dostanou na počátku roku 2002 a od července téhož roku úplně nahradí bankovky a mince národních měn členských zemí unie. 

II. instituce

Rada Evropské unie
Nejvyšší rozhodovací pravomoci má Rada Evropské unie (Rada ministrů). Schází se podle potřeby, nejméně dvakrát ročně, na úrovni příslušných ministrů všech členských států. Rada v součinnosti s Evropským parlamentem přijímá (schvaluje) právně závazné předpisy Společenství.
Evropská komise

Výkonnou moc má Evropská komise (Komise Evropské unie). Sídlí v Bruselu. Je úřednickým orgánem, v jehož čele nyní stojí 20 komisařů-členů Komise, vedených předsedou Evropské komise. Komisaři jsou jmenováni svými členskými státy: Za každý stát jeden komisař, “velké” státy (Francie, Itálie, Německo, Španělsko, Spojené Království) jmenují navíc každý ještě jednoho. Se současnými snahami o rozšíření Evropské unie se zvažuje ustavení pevného počtu komisařů, bez ohledu na počet členských států, nejčastěji se mluví o 25 komisařích.

Komisaři mají být nezávislí na svých členských státech a hájit zájmy Unie jako celku.
Každý z komisařů má na starosti jedno či více tzv. generálních ředitelství. Tato “DG” (Directorates General) lze přirovnat k resortním ministerstvům členských států, i když se jejich odpovědnosti ne vždy zcela shodují.

Zemědělství má své vlastní a velmi rozsáhlé DG –Zemědělství (Agriculture) a komisaře, který má na starosti pouze zemědělství. 

Evropská rada
Část zmiňovaná Evropská rada není orgánem Evropské unie. Je to setkání nejvyšších představitelů států a vlád všech členských států, které se schází podle potřeby na tzv. summitu (zasedání Evropské rady) a určuje hlavní směry dalšího vývoje Unie. (Evropská rada není totéž jako Rada Evropy. Rada Evropy vznikla v r. 1949 a jejím cílem je pečovat o kulturní dědictví Evropy a o dodržování lidských práv evropských občanů. Členství v Radě Evropy není vázáno na členství v Evropské unii).

Mezivládní konference EU
Důležitými mezníky činnosti Evropské unie jsou především tzv. mezivládní konference, na nichž jsou projednávány a připravovány všechny podstatné změny integračního procesu, týkající se všech členských států. Konference trvají často řadu měsíců a jsou vždy zaměřeny na vybraný hlavní problém.

Během mezivládní konference se činnost ostatních orgánů nezastavuje, Rada, Komise, Parlament, Soudní i Účetní dvůr pracují normálně, stejně tak různé výbory, podvýbory apod.

Evropský parlament
Evropský parlament sídlí ve Štrasburku. Lze ho přirovnat k parlamentům členských zemí. Počet zástupců jednotlivých zemí se řídí počtem obyvatel. Může uplatnit názor odlišný od názoru Evropské komise a Rady – vetovat návrhy a předkládat vlastní – kromě jiného i v řadě případů týkajících se životního prostředí. 

Další důležité orgány EU
Evropský soudní dvůr je Smlouvou ustaven především k výkladu a interpretaci komunitárního práva (práva Evropských společenství – velmi často je používána francouzská podoba “acquis communautaire”).

Účetní dvůr vykonává dozor nad komunitárními financemi, především nad plněním a čerpáním společných fondů.

III. vnější vztahy

Unie se rozhodla společně hájit své základní zahraničněpolitické zájmy, zvláště pokud jde o nezávislost a bezpečnost. Členským státům se podařilo dohodnout na tzv. Společné zahraniční a bezpečnostní politice (SZBP), která se stala jedním ze tří pilířů Unie. Tato společná politika funguje na principu mezivládní spolupráce, nemá tedy nadstátní orgány se zvláštními pravomocemi.

Hlavní oblasti, v nichž EU uplatňuje SZBP:

· vztah k USA a NATO

· politika dialogu a spolupráce s Ruskem, Ukrajinou, Tureckem, státy Středomoří a jinými důležitými sousedy

· zajištění bezpečnosti a stability na Balkáně, pomoc v řešení konfliktů v bývalé Jugoslávii

· prohlubování celoevropského bezpečnostního systému

· transatlantická spolupráce, zlepšování vztahů s Afrikou, atd. atd.

Cíle SZBP:

· zabezpečování společních hodnot, základních zájmů, nezávislosti a integrity Unie s souladu se zásadami Charty OSN,

· posilování bezpečnosti Unie, zachování míru a mezinárodní bezpečnosti,

· rozvíjet a upevňovat demokracii.

Členské státy se zavázaly, že se zdrží jakýchkoliv akcí, které by byly v rozporu se zájmy Unie nebo které by mohly snižovat účinnost jejího působení jako soudržné síly v mezinárodních vztazích.

Vztahy k některým Evropským státům jsou nadstandardní. Unie uzavřela dohodu s Evropským sdružením volného obchodu (ESVO), jehož členy jsou Island, Lichtenštejnsko, Norsko a Švýcarsko, o vytvoření tzv. Evropského hospodářského prostoru (EHP) – Švýcarsko však v referendu odmítlo do EHP vstoupit. EHP rozšiřuje čtyři základní parametry jednotného trhu Unie (volný pohyb osob, zboží, kapitálu) i na státy ESVO.

Vůči ostatním státům vykonává EU společnou obchodní politiku, pokud jde o celní tarify, společná exportní a importní pravidla, společná antidumpingová opatření, opatření namířená proti černému obchodu, dotační politiku, embarga a obchodní sankce. To všechno má ta cíl chránit ekonomiku Unie před obchodními hrozbami z nečlenských zemí.

Společná agrární politika EU

Cíle SZP EU uvedených v Římských smlouvách v r. 1957:

· zvýšení produktivity zemědělství (prostřednictvím technologického pokroku, racionalizace výroby, optimálním využitím výrobních faktorů
· zabezpečení přiměřené životní úrovně zemědělců

· stabilizace agrárních trhů

· zajištění zásobování obyvatelstva potravinami

· zajištění přiměřených cen pro spotřebitele

Principy SZP z roku 1957:

· vytvoření společného trhu zemědělských výrobků – umožňující volný pohyb zboží mezi členskými zeměmi. Bylo nutné vytvořit jednotné ceny. Za základ byla brána ta, která byla v EU nejvyšší, tím docházelo k nárůstu cen v EU.

· preference zboží Společenství – uvnitř jednotného trhu státy dávají přednost výrobkům vyrobených v EU.

· finanční solidarita – Evropský zemědělský fond orientace a garance EAGGF, sekce garance (ochrana trhu) a orientace (spolufinancuje některé oblasti); finanční prostředky do fondů plynou z členských příspěvků jednotlivých zemí, cel apod.

Nástroje SZP

· podpora cen na domácím trhu – dovozní kvóty, cla, subvencování vývozu, vytváření státních garancí, prémie za nevýrobu.

· přímé subvence – přímé platby z rozpočtu v případě živelných pohrom, kompenzace ztrát v případě embarga na vývoz.

· nepřímé subvence – úvěry s příznivým úrokem, příspěvky na sociální zabezpečení, daňové úlevy. 

· ostatní subvence – výdaje na výzkum, školství, reklamu, podpora regionálního rozvoje 
a infrastruktury, podpora zaostalých nebo problémových území, podpora osídlování venkova.

Reformy SZP

1968 – Mansholtův plán – řeší dílčí problémy (zmrazení intervenčních cen, omezení garancí, zavedení produkčních prahů). Nebyl úspěšný.

1984 – 1. krok reformy – fond EAGGF trvale deficitní → zavedení mléčných kvót, stanovení garantovaných limitů.

1992 – McSharryho reforma – nadprodukce, nekonkurenceschopnost produktů, pokles příjmů zemědělců, finanční náročnosti AP → snížení intervenčních cen, limitování výrobních zdrojů, kompenzace přímými platbami, podpora mladých farmářů, podpora drobných farem v LFA.

1999 – Agenda 2000 – nadprodukce, nekonkurenceschopnost, netransparentnost, výsledky jednání 8. kola GATT, nasycenost na světových agrárních trzích, finanční náročnosti AP → pokračuje se ve snížení intervenčních cen, pokračuje se v kompenzaci přímými platbami, snižování finanční náročnosti SZP, strukturální politiky rozvoje venkova, …

Vytvoření Evropského modelu zemědělství se 4 pilíři:

· rozvoj multifunkčního zemědělství

· realizace multifunkčního zemědělství na co největší ploše při zachování příjmů zemědělců

· existence životaschopných (konkurenceschopných) zemědělců

· propojení zemědělství s rozvojem venkova
19. Perspektivy evropské integrace. Společné a komunitární politiky EU. Finanční a strukturální rámec. Úloha asociovaných zemí (Agenda 2000)

PERSPEKTIVY EU

Jak se EU bude vyvíjet do budoucna v rámci globalizačních trendů dnešního světa ukáže jen čas. O jejích perspektivách do relativně blízké budoucnosti můžeme už hovořit. V prosinci 2002 na zasedání Evropské rady v Kodani bylo dohodnuto, že k 1. 5. 2004 přistoupí 10 nových členů – Česká republika, Slovensko, Polsko, Maďarsko, Estonsko, Lotyšsko, Litva, Slovinsko, Kypr a Malta. Jejich vstup je podmíněn kladným výsledkem referenda. Jak jistě všichni sledujeme zprávy ze světa, víme, že např. naši „bratři“ Slováci už si vstup odsouhlasili. Nás to čeká 13. a 14. června tohoto roku (tedy hned po státnicích (). 

Naše republika podepsala smlouvu o přistoupení 16. dubna 2003.

Další možné rozšíření EU je možné v roce 2007 o Rumunsko a Bulharsko. To je cílem, ale nemusí být splněn v tomto časovém horizontu.

Turecko neustále zlobí a nechce se nám integrovat ( (trochu humoru musí být, jinak bych se z toho už zcvokla). Je to otázka převážně náboženská. Bylo řečeno, pokud splní kodaňská kritéria (politická a ekonomická kritéria – stabilní demokratický stát, tžní ekonomický systém, stabilní právní demokratický řád) do prosince 2004, tak budou zahájeny vstupní rozhovory i s Tureckem.

Evropská unie si také stanovila ochranná opatření – pokud do 3 let po vstupu zmíněných 10 zemí se objeví nějaká nečekaná událost, která by ohrozila jeji fungování a stabilitu, tak přestane platit dotace, pozastaví proces integrace atd.

V neposlední řadě byl ustanoven Konvent (dočasně), který má nalézt novou podobu EU po rozšíření tak, aby byla konkurenceschopná, aby došlo k restrukturalizaci rozhodovacích procesů v EU, aby byla ustanovena její politická podoba atd. Zprávu o reformě EU má předložit tuším tento rok v srpnu, tedy 2003.

SPOLEČNÉ A KOMUNITÁRNÍ POLITIKY

Evropská unie je založena na třech principech – pilířích:

1. Evropská společenství – jejich zakládající smlouvy (ESAE, ESUO, ES, EHS) určují evropský hospodářský prostor (jednotný trh). Součástí společné politiky – SZP, SOP, SDP a SMP pro 12 států.

2. Společná zahraniční a bezpečnostní politika – opora v NATO a ZEU (Západoevropská unie). Slouží k ochraně společných hodnot a zájmů, posilování bezpečnosti a ochraně integrity, mezinárodní spolupráci, ochraně míru atd.

3. Policejní a justiční spolupráce – boj proti organizovanému zločinu, spolupráce v občanských a trestních věcech.

Orgány Evropské unie nemohou přijmout libovolné rozhodnutí jen na základě svého uvážení. Unie působí pouze v oblastech, které vymezuje Smlouva. Těmto oblastem se říká politiky EU. Klíčovou oblastí jsou takzvané společné politiky. To jsou oblasti, ve kterých členské státy zcela delegovaly své pravomoci na orgány Evropské unie (Radu, Parlament a Komisi). Mezi společné politiky dnes patří:

· společná obchodní politika (SOP), 

· společná zemědělská politika (SZP), 

· společná dopravní politika (SDP) a 

· pro 12 členských zemí eurozóny i měnová politika (SMP).

Oblastem, kde členské státy přenesly svou působnost na orgány EU jen částečně, říkáme komunitární neboli koordinované politiky. Mezi ně patří především:

· jednotný vnitřní trh, 

· regionální (strukturální) politika, 

· ochrana spotřebitele, 

· ochrana životního prostředí, 

· energetická politika a 

· podpora výzkumu a technologického rozvoje.   

FINANČNÍ A STRUKTURÁLNÍ RÁMEC

Financování strukturální a regionální politiky je realizováno ze strukturálních fondů EU, kterými jsou:

· Evropský fond regionálního rozvoje (ERDF) – vznikl v roce 1975 a slouží k financování především zaostalých regionů (( 75 % HDP EU).

· Evropský sociální fond (ESE) – vznikl v roce 1960 a slouží především k financování boje s nezapměstnaností, rozvoje lidských zdrojů a rovných příležitostí pro muže a ženy.

· Evropský zemědělský podpůrný a záruční fond (EAGGF) – vznikl v roce 1962 a slouží k financování SZP.

· Finanční nástroj na podporu rybolovu (FIFG) – podporuje rybářský sektor, navazující zpracovatelský průmysl a marketing pro výrobky z ryb.

Při využívání prostředků ze strukturálních fondů platí principy:

· koncentrace (soustředit úsilí a finance k realizaci projektů tak, aby byly vynaloženy co nejůčinněji a nebyly rozmělňovány na drobné akce)
· programování (podporovat projekty víceleté a víceoborové)
· doplňkovosti (finanční prostředky EU budou pouze doplňkem k národním prostředkům)
· monitorování a vyhodnocování (sledování efektivnosti vynaložených financí)
· partnerství (úzká spolupráce mezi Komisí a kompetentními orgány národními)
· subsidiarity (delegovat pravomoce na úroveň, která je věcně řešenému problému nejbližší)
Dalším nástrojem financování projektů v EU je Kohezní fond, který se už neřadí mezi strukturální fondy. Slouží k podpoře hospodářské a sociální soudržnosti Společenství. Financuje především projekty ŽP a projekty dopravní infrastruktury.

Neméně důležitými fondy jsou předvstupní fondy EU, který slouží k financování předvstupní pomoci kandidátským zemím. Řadí se mezi ně:

· PHARE (Poland and Hungary Assistance to the Restructuring of the Economy) – původně podporoval ekonomickou reformu v Polsku a Maďarsku, nyní je to nástroj finanční a technické pomoci kandidátským zemím v přípavě na jejich vstup. 

· SAPARD (Special Accession Programme for Agriculture and Rural Development) – slouží k financování projektů v oblasti zemědělství a rozvoje venkova.

· ISPA (Instrument for Structural Policies for Pre-accession) – zaměřen na financování velkých infrastrukturních projektů v oblastech ŽP a dopravy.

Narozdíl od dosud zmíněných fondů existuje Evropská investiční banka (EIB), která je orgánem Společenství. Jejím úkolem je přispívat k vyváženému rozvoji společného trhu.

Úloha asociovaných zemí (Agenda 2000)

„Agenda 2000“ je soubor dokumentů, který představuje pohled na vývoj Evropské unie a její politiku na začátku 21. století. Zabývá se otázkou, jaký dopad bude mít předpokládané rozšíření na Unii, na její jednotlivé politiky a na finanční rámec Unie. 

Od poloviny devadesátých let podalo 10 zemí střední a východní Evropy (ČR, Slovensko, Polsko, Maďarsko, Estonsko, Lotyšsko, Litva, Slovinsko, Rumunsko a Bulharsko) 
a Kypr oficiální žádost o členství v EU. Česká republika tak učinila 23. ledna 1996. 

Evropská komise vypracovala na všechny žadatelské země tzv. posudky, které se staly součástí Agendy 2000. 

Při jejich vypracování se Komise opírala především o kritéria přijatá na zasedání Evropské rady v Kodani v červnu 1993 (tzv. kodaňská kritéria). 

Agenda 2000 i doporučení Evropské komise se staly jedním z podkladů pro zasedání  Evropské rady v prosinci 1997 v Lucemburku, která rozhodla o zahájení jednání o členství s ČR, Polskem, Maďarskem, Slovinskem, Estonskem a Kyprem. Pro každou z kandidátských zemí přijala Komise dne 4. února 1998 dokument nazvaný Přístupové partnerství, který obsahuje hlavní oblasti, na něž by jednotlivé kandidátské země měly zaměřit pozornost při přípravě na členství v EU, a stanoví priority, které by měly být dodržovány při přejímání acquis Unie (viz otázka 23) i čerpání finančních zdrojů, které jsou za tímto účelem k dispozici. 

Rozhovory o přistoupení kandidátských zemí byly zahájeny 30. března 1998, nejprve technickou částí, tzv. screeningem a později, od října 1998, vlastním jednáním o jednotlivých problematikách. V listopadu 1998 vydala Evropská komise tzv. Pravidelné zprávy o pokroku jednotlivých kandidátských zemí v přípravě na členství za období 14 měsíců od července 1997 do září 1998. 

Agenda 2000 sestává ze 7 částí, ze kterých nás zajímají především části 1 až 4 a z části 7 doporučení pro ČR:

I. HODNOCENÍ NA ZÁKLADĚ VSTUPNÍCH KRITÉRIÍ 

Kodaňská kriteria (politická a ekonomická):

1. stabilní demokracie, zajištění lidských práv a respektování a ochrany menšin, 

2. fungující tržní hospodářství a byla schopna odolávat konkurenčním tlakům a tržním silám 
v rámci Unie,

3. byla schopna převzít závazky vyplývající z členství, včetně plnění cílů politické, hospodářské a měnové unie."

II. ZÁKLADNÍ OTÁZKY CESTY K ROZŠÍŘENÍ (STUDIE DOPADŮ) 

Rozšíření Unie až na 25 zemí se 457 miliony obyvatel přinese při splnění určitých podmínek značné politické a hospodářské výhody a podpoří politiku Unie.

Rozšíření však zároveň do Unie vnese větší míru různorodosti a vzniknou některé problémy, které vyplynou z nutného odvětvového a regionálního přizpůsobování. Pokud nebudou provedeny odpovídající přípravy, může tím dojít k omezení přínosů rozšíření. (Dále jsou rozebírány možné dopady u různých odvětví).

III. STRATEGIE ROZŠÍŘENÍ 

Největší část acquis (viz otázka 17) by uchazečské země měli převzít už před nabytím členství (předvstupní strategie), zbytek při vstupu. V některých zdůvodněných případech se možná projeví nutnost určitého přechodného období (už se projevila). Unie by neměla počítat 
s žádnou formou druhořadého členství, ani s možností odmítnout některé úkoly. 

VII. ZÁVĚREČNÁ DOPORUČENÍ 

Česká republika vykazuje charakteristické rysy demokracie. Má stabilní instituce, které zaručují zákonnost, dodržování lidských práv a respektování a ochranu menšin. Lze ji považovat za fungující tržní ekonomiku, která bude ve střednědobém výhledu schopna vyrovnat se s konkurenčními tlaky a tržními silami Unie. Česká republika by ve střednědobé perspektivě měla být schopna plně aplikovat acquis ve vztahu k jednotnému trhu za podmínky, že bude nadále pokračovat v úsilí o přebírání acquis a že zintenzivní práce na jejich uplatňování. 

Zvláštní úsilí, včetně investic, bude muset Česká republika vynaložit na plné uplatnění acquis v takových oblastech, jakými jsou zemědělství, ekologie a energetika. Nezbytná také bude další správní reforma, má-li Česká republika vybudovat struktury, jejichž prostřednictvím bude moci plně uplatňovat a prosazovat acquis.

20. Globální problém výživy v širším kontextu. Proces globalizace (Sever-Jih).
GLOBÁLNÍ PROBLÉM VÝŽIVY

Zajištění optimálního množství kvalitních potravin pro stále rostoucí světové obyvatelstvo představuje jeden z globálních společenských problémů dnešního světa. Globální výživový problém je je zapříčiněn rostoucí ekonomickou disparitou mezi rozvinutými, tranzitivními 
a rozvojovými zeměmi ( Sever (vyspělé země) x Jih (rozvojové země).

Základní údaje

· rozvinuté země produkují téměř 1/2 světové produkce potravin a spotřebovávají o 20 % více energie než je přijatelná míra.

· tempo růstu produkce potravin relativně klesá v porovnání s růstem obyvatel.

· spotřebu potravin určuje ekonomická vyspělost země a přírodní podmínky. Platí, čím je země vyspělejší (vysoké HDP), tím spotřebovává více potravin kvalitnějšího charakteru a naopak. Proto se rozvojové země potýkají s výživovým problémem. 

úroveň spotřeby potravin (ovlivněna dostupností potravin, cenami, příjmy, sociálním postavením, vzděláním, zvyklostmi):

· nejchudší země – rozvojové země (Subsaharská Afrika, JV Asie, Karibské země)

· nedostatečné množství jakýchkoliv potravin, natož kvalitních

· země nejsou vybavené na to, aby mohly produkovat potraviny (technologie, investice, vzdělání, energie – vše chybí)

· převládá spotřeba potravin rostlinného původu

· rozvinuté země
· výroba potravin se orientuje na poptávku, není tedy problém nedostatku potravin, spíše jejich přebytek

· produkují se potraviny kvalitní s dostatečným množstvím výživných látek

· roste spotřeba masa, snižuje se spotřeba obilovin a mléka

· absence výživové a potravinové politiky v rozvojových zemích – neexistuje žádná taková politika, která by zabezpečovala výživu obyvatel jak kvantitativně (optimální úroveň spotřeby jednotlivých kategorií potravin), tak kvalitativně (obsah energie, bílkovin, tuků, sacharidů, ML, vitamínů a stopových prvků) jako tomu je v rozvinutých zemích.

Řešení potravinového problému?

Aby globální potravinový problém byl vyřešen, muselo by dojít k růstu produkce potravin na dvojnásebek v průběhu 1. poloviny tohoto století. Což je ovšem nereálné, protože by to vyžadovalo:

· obrovské investice,

· zvýšení výměry obdělávané půdy a zabránění její degradaci,

· vysokou míru mechanizace v zemědělství a ve zpracovatelském průmyslu,

· vysokou míru hnojemí (rychle by se vyčerpaly fosfáty),
· zvyšování odborné kvalifikace (hodně lidí na světě je negramotných),

· obrovské zdroje vody,

· obrovské zdroje energie atd.

Řešení globálního potravinového problému je velmi obtížné. V nejbližších letech bude stále platit, že v rozvinutých zemích budou přebytky potravin a v rozvojových nedostatky. Jednotlivé země by se měly orientovat na potravinovou samostatnost alespoň v základních potravinách.

Určitá naděje do budoucna existuje – masivnější přístup a využívání obnovitelných energetických zdrojů, jichž je dostatek a jsou téměř zadarmo – VODÍK (jo, moje DP!!!).

Zabezpečení výživy

Bezpečnost výživy dle Světové banky je dosažena tehdy, jestliže je zajištěn v každé době přístup všech lidí k dostatku potravin, aby mohli vést aktivní a zdravý život. Jde tedy o tři dimenze:

1. přístup k potravinám – regulován kupní silou a společenským právem disponovat. Odhaduje se, že hruba jedna miliarda lidí si vydělá za den méně než 1 USD. Tito lidé tedy nedisponují potřebnou kupní silou, aby mohli získat dostatečné množství potravin. Společenské právo disponovat je navíc ztěžováno přístupem určitých skupin, zeména žen a dětí.

2. disponibilita potravin – určována produkcí, tzn. možností zvýšení domácí nabídky. Kromě toho je možné také dovážet potraviny – zabezpečení výživy vlastní silou, které je dosaženo, když kromě vlastní produkce může být financován z vlastních zdrojů i dovoz.

3. stabilita v zásobování – zdě hraje hlavní úlohu čas. Může např. vzniknout přechodný problém výživy v důsledku chybné AP (pouze v rozvinutých zemích), v období válečných nebo občanských konfliktů, přírodních katastrof atd.

Nástroje politiky zabezpečení výživy

	Subvence na potraviny
	Programy zaměstnanosti
	Programy zabezpečení výživy

	subvence cen
	Food for work
	podpora produkce

	přímé rozdělování potravin (potravin. pomoc rozvoj. zemím)
	Cash for work
	subvence na potraviny

	lístky na potraviny
	Tools for work
	programy zaměstnanosti

	
	Food for training
	vzdělání

	
	
	zdraví


Charakteristika světových ekonomických systémů

· ekonomický potenciál – půda

· ekonomická síla – zemědělské produkty

· ekonomická úroveň – produkce na obyvatele

· ekonomický růst

Ekonomický potenciál – Půda I.

	1994
	Pevnina
	Zeměd.půda
	% z.p. z pevniny
	Orná půda
	o.p./z.p.(%)

	Svět(mil.ha)
	13045,42
	4846,095
	37,1
	1345,3
	27,8

	Rozvojové země(%)
	62,5
	69,9
	41,5
	57,6
	22,9

	Vyspělé země (%)
	37,4
	30,1
	29,9
	42,4
	39

	Evropa
	3,1
	4,4
	45,5
	9,1
	56,8

	ČR
	0,1
	0,1
	55,3
	0,2
	73,7


Ekonomický potenciál – Půda II.

	
	Zavlaž. půda
	Zavlaž. p./o.p. (%)
	z.p./obyv.
	o.p./obyv.

	Svět (%)
	249,5
	18,5
	0,86
	0,24

	Rozvojové země(%)
	79,24
	25,5
	0,75
	0,13

	Vyspělé země(%)
	20,76
	9,1
	1,28
	0,5

	Evropa
	6,63
	13,6
	0,43
	0,24

	ČR
	0,1
	7,6
	0,42
	0,31


Ekonomický potenciál – Obyvatelstvo I.

	
	Populace
	Ekon.činní
	Počet obyv./rolníka

	
	1980
	1991
	1991
	1980
	1991

	Svět (%)
	100
	100
	45
	4,5
	4,9

	Rozvojové země (%)
	74
	77
	44
	3,6
	3,9

	Vyspělé země (%)
	26
	23
	48
	16,7
	26,1

	ČR
	0,3
	0,3
	53
	14,4
	20,9


Ekonomický potenciál – Obyvatelstvo II.

	
	Ekonomicky činný v zemědělství

	
	(mil.)
	( % )
	(% PS v zemědělství)

	
	1980
	1991
	1980
	1991
	1980
	1991

	Svět (%)
	993
	1110
	100
	100
	51
	46

	Rozvojové země (%)
	923
	1061
	93
	96
	66
	59

	Vyspělé země (%)
	70
	48
	7
	4
	13
	8

	ČR
	1,07
	0,75
	0,1
	0,07
	13
	9


V celosvětovém měřítku rolníci představují 4 % ekonomicky činných obyvatel v zemědělství. Roční přírůstek je 100 mil.obyvatel.

Ekonomická síla – zemědělské produkty

	
	Obilí
	Maso
	Mléko

	
	1980
	1995
	1980
	1995
	1980
	1995

	Svět (mil.t.)
	1549
	1896
	136
	207
	466
	564

	Svět (%)
	100
	100
	100
	100
	100
	100

	Rozvojové země(%)
	50,3
	61,5
	34,5
	54
	23,2
	43,2

	Vyspělé země(%)
	49,7
	38,5
	65,5
	46
	78,8
	56,8

	Evropa (%)
	16,7
	14,2
	28,9
	20,4
	37,5
	28,1

	ČR (%)
	
	0,3
	
	0,5
	
	0,6


96 % zemědělců vyprodukuje kolem 40 % obilí, 50 % masa, 60 % mléka.

Ekonomická úroveň – produkce na obyvatele (kg)

	
	Obiloviny
	Maso
	Mléko

	
	1980
	1995
	1980
	1995
	1980
	1995

	Svět 
	348,4
	333,5
	30,7
	36,2
	104,8
	93,5

	Rozvojové země
	235,2
	255
	14,2
	24,4
	32,7
	53,3

	Vyspělé země
	678,5
	638
	78,6
	83,2
	315
	279,9

	Evropa 
	533,9
	535,4
	81,6
	83,5
	361,2
	313,7

	ČR 
	
	641,5
	
	90,8
	
	306,2


Ekonomická úroveň – produkce na rolníka (%)

	
	Obiloviny
	Maso
	Mléko

	
	1980
	1995
	1980
	1995
	1980
	1995

	Svět 
	1448
	1457
	127
	159
	43
	433

	Rozvojové země
	780
	927
	47
	88
	108
	194

	Vyspělé země
	10637
	16712
	1233
	2180
	4938
	7333

	Evropa 
	8278
	12653
	1266
	1992
	5600
	7482

	ČR 
	
	11015
	
	1562
	
	5262


Ekonomický růst

Index 1994/1979 – 81 = 100

	
	Svět
	Evropa
	USA
	Austrálie

	
	Celkem
	na hlavu
	Celkem
	na hlavu
	Celkem
	na hlavu
	Celkem
	na hlavu

	Potraviny 
	130
	103
	102
	100
	120
	105
	110
	90

	Zemědělství
	129
	102,4
	102
	100
	121
	105
	112
	92

	RV
	130
	102,6
	102
	100
	123
	107
	110
	90

	ŽV
	127
	100,2
	99
	97
	121
	105
	119
	97

	Obilí
	127
	100,6
	109
	107
	118
	103
	69
	56*


*díky restrukturalizaci výroby
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